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高溢价并购的特点，应建立适用医药

行业的专门统一的价值评估标准，具

体包括 ：按资产的类别确定相应的公

允价值上下浮动百分比区间，对医药

专利技术等无形资产估值进行重点监

控，设定价值评估上限 ；对企业现金

流量及重要标的资产的经济寿命进行

严格测算并充分披露，以提高合并成

本和商誉初始确认金额的客观性。

（二）后续计量阶段

1. 使用合适的商誉减值测试方法。

在商誉减值测试对象确定的过程中，

针对医药行业存在的资产组划分标准

不清晰问题，可以将报告分部作为减

值测试单元，不仅更易操作，测试的结

果也更可靠，有助于提高信息的可比

性。为使减值测试结果更准确地反映

并购商誉的减值情况，国际会计准则

理事会（IASB）在 2016 年提出净空高

度法，即在收购时测算相关减值测试

单元的公允价值，与其账面价值进行

比较，计入净空高度。在后续减值测试

过程中，将包含商誉的资产组或资产

组组合的可收回金额与包含净空高度

的账面价值进行比较，低于部分计入

商誉减值损失，以减少内部净空产生

的屏蔽效应，具体步骤如下 ：

第一步，企业合并时确定能从企

业合并产生协同效应的资产组或资产

组组合以及各自商誉分摊比例。

第二步，合并日确定能分摊商誉

的资产组或资产组组合的可收回金

商誉减值风险可能对公司财务

业绩和市值产生重大不利影响。截至

2023 年 12 月 31 日，A 股医药行业上市

公司商誉总额和减值金额占比均超过

10%，计提商誉减值的医药上市公司数

量和减值损失金额也逐年增加。究其

原因，主要是受宏观环境及行业政策

变动、高溢价并购潜藏风险、业绩承诺

期满后企业经营动力减弱等方面的影

响。笔者通过分析近几年发生高额商

誉减值的医药企业，发现部分企业商

誉减值测试操作过程中存在资产组划

分标准不清晰、估值判断可验证性较

差、信息披露不充分等问题。对此，本

文提出以下改进建议。

一、制定更具体的会计准则
指南

现行会计准则对于商誉的相关会

计处理缺乏操作指南，建议制定相应

完善的会计准则指南，使企业对商誉

减值处理的过程有章可循、有据可依，

并对商誉减值测试过程适当简化，降

低不必要的减值测试成本，提高商誉

减值测试的及时性和可验证性。

（一）初始计量阶段

商誉的初始计量是否合理对于后

续计量至关重要。目前医药企业普遍

采用的收益法对被收购方未来收益、

经济寿命、现金流量及折现率等参数

的预测标准缺失，导致商誉在初始确

认阶段就容易被高估。针对医药行业
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额，将其与账面价值的差额确认为企

业自身存在的净空高度。

第三步，在商誉减值测试时，将与

商誉相关的资产组或资产组组合可收

回金额与其账面价值加上净空高度之

和进行比较。如果资产组的可回收金

额低于账面价值与净空高度之和，则

差额首先确认商誉减值，然后再抵减

净空高度，最后再确认其他相关资产

的减值损失。

这种方法对企业内部未达到确认

条件的无形资产和自创商誉进行了充

分而恰当的处理，能够显著消除内部

净空产生的屏蔽效应。由于医药企业

往往具有较多未确认无形资产形成的

内部净空，因此净空高度法对医药行

业适用性更强。在沿用当前商誉减值

测试方法的情况下，医药企业可以在

报表附注中披露净空高度法下的减值

过程与金额，为报表使用者的决策提

供更有用的信息。

2. 制定专门的商誉减值迹象判断

指南。在减值迹象方面，当前制度列示

的商誉减值迹象主要包括 ：企业现金

流量或利润持续恶化、被收购方未实

现业绩承诺、所处行业产能过剩、技术

发生重大革新、核心团队发生明显不

利变化、相关经营资质的许可或特定

合同发生变动、客观环境变化导致市

场投资报酬率明显提高、所处国家或

地区风险提升等。此外，由于医药行业

受国家政策影响较大，对研发能力的

医药行业上市公司商誉减值问题
及改进对策
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要求高，政策变动及研发项目的不确

定性都容易造成医药企业商誉发生减

值。因此，针对医药行业的特点，建议

制定专门的商誉减值迹象判断指南，

明确商誉减值迹象的种类和具体情

形，特别要考虑政策变动及研发项目

进展对医药企业产生的影响，如政策

发生重大变化对企业产生不利影响、

被收购标的产品研发成果不及预期、

研发周期延长等因素都应视为商誉减

值迹象，并及时进行商誉减值测试。

二、制定有针对性的信息披
露制度

为提高商誉减值测试的有效性、

减轻管理层的过度乐观，应制定更有

针对性的信息披露制度，要求企业以

合理成本向使用者提供有关企业合并

和商誉减值更加有用的信息。

医药企业在信息披露过程中往往

更注重对商誉后续处理过程的披露，

而忽视企业合并时商誉初始计量相关

的信息，导致商誉的信息披露存在内

容不完整、形式不规范、透明度低等问

题。因而应制定全链条的商誉披露规

范，全方位、多角度、链条式地覆盖商

誉产生及减值整个过程。医药行业商

誉的全链条信息披露模式应主要包括

以下三个方面。

一是与并购估值相关的信息披露。

考虑到医药行业普遍存在并购高溢价

的特点，并购企业应首先加强对并购

估值的信息披露，具体包括 ：合并的

战略背景、合并目标、收购行为如何实

现目标、预期的协同效应、被并购企业

估值方法及重要的估值参数确定依据

等信息，对医药行业中占比高且不确

定性较大的研发项目估值应予以重点

披露。在并购后续期间，企业应继续披

露与并购估值相关的信息，帮助报表

使用者理解并购估值的合理性及后续

变化，具体包括 ：合并业绩的变动情

况、战略性企业合并关键目标的实现

程度等信息。

二是与业绩承诺相关的信息披露。

由于大多数医药行业的并购都附有

3 ～ 5 年的业绩承诺，因此信息披露的

第二部分应当是与业绩承诺相关的信

息，具体包括 ：在发生并购年度披露

业绩承诺条款及补偿措施，参考被收

购方的经营数据和行业数据对业绩承

诺未来完成情况的预测信息。并购后

续期间则要披露业绩承诺已完成情况

和预期未来完成情况等，对业绩承诺

可能无法完成的企业还应披露无法完

成的具体原因。

三是与商誉减值测试相关的信息

披露。医药企业应重点披露将商誉分

摊至资产组或资产组组合的确定方

式、可收回金额的估计方法，计算可收

回金额过程中运用的重要假设、关键

参数、确定依据等信息，帮助报表使用

者更好地评估企业在商誉减值测试过

程中所使用假设的合理性。

针对医药行业建立全链条的商誉

信息披露制度，可以有效降低当前商

誉减值信息披露过程中的不充分性和

随意性，提高商誉相关信息披露的有

用性。

三、引入分级披露制度

由于信息披露越全面、越详尽，企

业的披露成本也越高，考虑到会计准则

的经济后果及成本效益原则，可以建

立分级披露机制，设置一般披露、重点

披露、全面披露三个级别，级别设置根

据商誉占企业净资产的比重和商誉减

值占净利润的比重两个维度综合确定。

当商誉总额占企业净资产百分比

较低且商誉减值对净利润产生的影响

不重大时，企业只需要对商誉减值测

试过程中必要、关键的数据在报表附

注中进行一般披露 ；如果商誉总额占

净资产比重较高且商誉减值对净利润

影响重大，企业则需要对商誉减值信

息进行全链条的充分披露 ；其他情形

则进行重点披露。

四、监管部门加强制度环境   
建设

对于医药企业在商誉减值测试中

作出的主观性较强的假设和判断是否

合理应由专业的审计师和监管机构予

以鉴定。审计师应特别关注商誉减值

的风险，尤其关注政策变化对企业未

来经营业绩的影响、商誉减值测试相

关内部控制制度建设及执行的有效

性、减值测试过程运用的方法及关键

参数是否合理合规，防止企业在商誉

减值测试过程中存在盈余管理和舞弊

现象。

除审计监督外，商誉减值的合理

性和合规性还需要更强有力的外部监

管机制。因此证监会、交易所等部门应

完善企业并购、商誉确认和后续计量

阶段的信息披露和监管制度，加大监

管和问询力度，利用大数据分析技术

及时识别由于商誉减值引发的各种风

险，强化监管措施，提高违法和违规成

本，保障资本市场平稳有序发展，实现

医药行业的创新驱动增长和整体实力
跃升。
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