
样决定了团队的命运，因此，建立与众不

同的团队也就决定了企业的命运。

本土的呼唤

《 我的团长我的团》能够刺激我们的

神经，让我们看到中国抗日战争的本质，

反映出中国本土朴实的元素，让我们想

起本土的呼唤，需要在危机环境下，发

出信心 的声音。与国际接轨是我国市场

经济发展的必然之路。但是，我们的一

些企业却抛弃中国本土的特色，这是值

得我们企业与品牌反思的问题。想想红

火大江南北的王老吉，为什么回 归到中

国凉茶这个宗源上呢？就是想保持中国

五千年本土文化的特色，为品牌走向国

际化做好铺垫。当然，随着国际化的深

入，一些走出去的企业还要了解外国本

土文化，唯有扎根本土，才能获得生根

发芽，开花结果。

（摘自《 牛津管理评论》）

财富文摘

存款是为了投资

佚 名

日本现有10 000多家麦当劳店，一

年的营业总额突破 40 亿美元大关。创造

这一辉煌业绩的藤田田，年轻时有过一

段不平凡的经历。

1965年，藤田田毕业于日本早稻田

大学经济学系，毕业后随即在一家电器

公 司打工。1971年，藤田田看准了美国连

锁快餐文化 在日本的巨大发展潜力，决

意要不惜一切代价在日本创立麦当劳事

业。而作为一个刚出校门几 年、毫无家

庭资本支持、只 有不到 5万美元存款的

打工一族，根本不具备麦当劳总部所要

求的 75万美元现款和一家中等规模以

上银行信用支持的苛刻条件，于是他 绞

尽脑汁向他人借钱。但事与愿违，5个月

下来只借到 4万美元。面对巨大的资金落

差，一般人也许早就心灰意冷了。然而，

藤田田却有着对困难说 不的勇气和锐气，

偏要迎难而上遂其所愿。

于是，在一个风和日丽春天的早晨，

他西装革履满怀信心 地跨进住友银行总

裁办公室的大门。藤田田诚恳地向对方

表明了自己的创业计划和求助心 愿。在

耐心 细致地听完他的表述之后，银行总

裁做出了再考虑的决定。藤田田听后，心

里即刻掠过一丝失望，但他马上镇定下

来，恳切地对总裁说 ：“先生可否让我告

诉您，我那 5万美元存款的来历呢？”总

裁回答：“可以”。

“那是我 6年来按月存款的收获。”

藤田 田说 道，“6年里，我每月坚持存下

工资奖金，从 未间断。无数次面对过度

紧张或手痒难耐的尴尬局面，我也咬紧

牙关，硬挺了过来。即使碰到意外事故

需要额外用钱，我也坚持存款，甚至不

惜四 处告贷以 增加存款。因为在跨出大

学门槛的那一天我就立下宏愿，要以 10

年为期，存够10万美元，然后自创事业，

出人头地。我坚信，在小事上过得硬的

人才干得成大事。现在机会来了，我一定

要提早开创自己的事业。”

藤田田一口 气讲了20 分钟，总裁越

听神情越严肃，并向藤田田 问明了他存

钱的那家银行的地址，然后对藤田田说：

“好吧，年轻人，我下午就会给你答复。”

送走藤田 田后，总裁立即驱车前往

那家银行，亲自了解藤田田存钱的情况。

柜台小姐了解总裁来意后说 ：“藤田田先

生是我接触过的最有毅力、最有礼貌的

一个年轻人。6年来，他真正做到了风雨

无阻地准时来我这里存钱，老实说，这

么严谨的人我真是佩服得五体投地！”

听完小姐介绍后，总裁大为动容，立

即打通了藤田 田的电话，告诉他住友银

行可以 毫无条件地支持他创建麦当劳事

业。藤田田追问了一句：“请问，您为什么

要决定支持我呢？”总裁在电话那头感慨

万千地说道：“我今年已经 58岁了，再有

两年就要退休，论年龄我是你的两倍，论

收入我是你的 40倍，可是，直到今天我

的存款却还没有你多。光说这一点，我就

自愧 不如，敬佩 有加了。我敢保证，你会

很有出息的，年轻人，好好干吧！”从此，

藤田田传奇的发迹史就开始了。

（摘自《 心灵鸡汤》）

财富文摘空手变出的油轮

佚 名

奥地利有个名叫图德拉的工程师，

他一无关系，二无资金，却想做石油生

意，而且居然做得很成功，他是怎样做

的呢？

图德拉了解到阿根廷牛肉 生产过

剩，但石油制品比较紧缺，于是他来到阿

根廷，同有关贸易公 司洽谈业务。“我愿

意购买2 000万美元的牛肉。”图德拉说，

“条件是你们要向我购进2 000万美元的

丁烷。”因为图德拉知道阿根廷正需要丁

烷。正是投其所好，双 方的买卖很 顺利

地确定了下来。接着，图德拉又 来到西

班牙，对一个造船厂提出条件说 ：“我愿

意向贵厂订购一艘 2 000万美元的超级

油轮。”那家造船厂正 为没有人订货而发

愁，当然非常欢迎。图德拉又话头一转，

“条件是你们要购买我 2 000万美元的阿

根廷牛肉。”牛肉是西班牙居民的日常消

费品，况且阿根廷正是世界各地牛肉的

主要供应基地，造船厂何乐而不为呢？

于是双方签订了一项买卖意向书。然后，

图德拉又到中东地区找到一家石油公 司

提出条件说 ：“我愿购买 2 000 万美元的

丁烷。”石油公 司见有大笔生意可做，当

然非常愿意。图德拉又话锋一转，“条件

是你们的石油必须包租我在西班牙建造

的超级油轮运输。”在产地，石油价格是

比较低廉的，贵就贵在运费上，又缺 少

运输工 具，所以 石油公 司也答应签订一

份意向书。由于图德拉的周旋，阿根廷、

西班牙和中东国家都取得了自己需要的

东西，又出售了自己亟待销售的产品，图

德拉也从中获取了巨额利润。这项利润

实质上是以 运输费顶替了油轮的造价。

三 笔生意全部完成后，这艘油轮就归他

所有。有了油轮就可以 大做石油生意，图
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德拉的梦想终于成真了。

这个故事可以 给我们很多启迪。所

谓生意成功、财富积累，并不是只顾实行

自己的构想，而应巧妙运用他人的智慧和

金钱来创造自己的事业和财富。图德拉没

掏一分钱，便拥有了一艘油轮，这是因为

他深谙“借”的奥妙，善于“借鸡生蛋”，靠

自己的“借”功，走上了发财之路。

（摘自腾讯网）

财富文摘

对五类股民的投资建议

尹 宏

饥不择食型

在行情走好、股指大幅上涨时，一

些股民由于担心错失机会而慌忙买进。

结果，不是买的股票有问题，就是买的

时机出差错，甚至会在强势股的阶段性

顶部位置买入，因而很 难获利。

建议：股市中机会是无限的，而资

金是有限的，不要让有限的资金无谓地

浪费。

追涨杀跌型

有的股民的惯性思维比较严重，股

市一涨就认 为可以 到 6 000点，股市一

跌 又认 为要重回 1 000点，所以 在股价

上升时全力追涨，在股价下跌时又急忙

割肉，结果使得资金在反复中不断缩水。

建议：要在不利的情况下看到市场

的有利因素，在有利的情况下看到市场的

不利因素。

死捂股票型

牛市确实需要捂股才能获取丰厚的

利润，但一些投资者捂的却是在熊市中

被深度套牢的股票，而这些股票大多不

是当前行情的主流热点，很难解套，更

难获得好的收益。

建议 ：换股会增加成本，但强势股

带来的收益是弱势股难以企及的，在投

资操作中还需要衡量轻重优劣。

模仿基金型

有的股民资金不多，却模仿基金买

入数十只 股票，就算有幸选中两只 龙头

股，也很难获取较高收益。

建议：好 好 清理自己的账户，只保

留少量重点股。

卖涨留跌型

行情走好时，投资者的持股中会有

部分个股是获利的，还有部分是仍然被

套的，部分投资者选择将获利股卖出，

而保留被套股。可结果却往往是获利卖

出的股票仍在继续上涨，而被套的股票

却依然在低位徘徊。

建议：越是能涨的股票越是要捂

紧，对于涨不动的股票要及早卖出，盘

活资金，才能有重新选择的机会。

（摘自《 中国证券报》）

财富文摘巧用消费券

林正文

消费券可以代替原本的家庭 支出，

但是绝对不要冲动使用，应先拟定一套

使用计划，将每一分钱发挥到极致。

防乱买：定优先级

用消费券购买日用品，切忌不要贪

图便宜去购买家里已有或者不需要的东

西，造成重购型浪费。准备用消费券到大

卖场买日用品 之前，可先列一份采购清

单，将想买的物品 分门别类确定顺序：

第1类，需要并且具有迫切性；第 2 类，

需要但没有急迫性；第3 类，想要但不

一定必要。此外还要考虑物品的保质期

限、家庭耗用产品的速度及物品的存放

空间等。

消费券的使 用期限一般较长，如果

要购买保质期长的商品，可以等到有特

价的时候再出手，这样可以 节省不少；

而如 果是 购买保质期较短的食品 类商

品，可以 现用现买，以免变质。

防买贵：价目表随身带

到大卖场购物一般是不能砍价的，

但现在很多商家都承诺“买贵退差价”，

因此可以多带几个大卖场的价目表，一旦

发现自己购买的商品比其他 卖场的促销

价高，就可以要求商家退还差价，或者

直接到另外一个卖场去购买。

（摘自《 SM A R T财富月刊》）

财富文摘信用卡付费雷区

佚 名

溢缴款领回手续费：存钱取现要

收费

王先 生随手将一笔闲钱 8 000 元

存进了信 用卡账户，次 月王先生收到账

单时，发现 有 30 元“ 溢 缴 款领 回 手续

费”。通过咨询才知 道，他的信用卡额

度是 5 000元，多存入的 3 000元属于溢

缴款，取现要收 0.5% 的手续费，但每笔

最低收费 10元，这期间王先生在 A TM

机上取现 3次，所以产生上述费用。

支招：信用卡大多不具有借记卡的

功能，所以 尽量不要往信用卡里存钱。

取现费：不到紧急不取现

跟“溢缴款领回 手续费”不同的是“取

现手续费”，前者是自己的钱存多了取出

要收费，后者是向银行预支现金要收费。

银行设置此项费用的本意是为了避免 恶

意套取现金。此外，信用卡取现的利息

也是比较高的，并且不享受免息期。

支招：不紧急不取现，取现后应及

时还款。

超限费：超额消费别偷笑

窦女士去欧洲旅行期间刷信用卡购

物。回 来接到账单，原本 2万元额度的信

用卡却刷了 2万 1 千元，其中超额的 1千

元被收取了 50 元手续费。据了解，有的

银行在客户超额消费的情况下，会自动提

高透支额 度，但所刷金额要缴纳“超限

费”，通常为超限金额的 5%。

支招：如 果持卡人短 时间内有大笔

透支需求，可提前给银行打电话要求调

高信用额度以 避免超限刷卡。

全额计息：利息就高不就低

信用卡账单上有“最低还款额”，通

常为当期账单金额的 10%，比如 你刷卡

消费 1万元，临时周转不开，可最低还款

1千元，不影响信用卡的使用，信用记 录
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