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制定理财目标的
五项准则

徐建明

理财目标必须符合生涯目标

理财只 是实现我们生活 目标 必 不

可少的一种手段，因此，理财目标是为

实现生活目标而服务的，脱 离了生活目

标，理财就 失去了意义。要作好 理财

规 划，首先需要有一个生涯规 划，理财

规 划其实就是如何在财务上保证生涯

规 划的实现。

理财目标必须明确而具体

尽管有些理财目标是非常概括或

笼统的，很 难以 货币去量化 ，例如 “财

政独立”或“建立财政上的安全感”，

但你需要将这些概括性目标做明确和

具体的说明。如“为养老储蓄10 0万元

人民币”或“给 家庭主要收 入提供 者

购买一定额度的寿险”。在这一点上其

实又 包含金额和期限 两 方面的内容。

比如“老有所养”是每个人都应该具有

的理财目标。但要使“老有所养”成为

一个可操作的理财目标，必 须界定两

个概念：一个是何时为“老”，就是何

时退休，也就是“老有所养”目标开始

的时间；另一个是要明确“有所养”的

定 义，达到每月2 000元的生活水平是

“有所养”，每月20 000元的消费水平

也是“有所养”，但 这两者之间的差距

是不言自明的。再比如 ，购车是很多人

的理财目标。要 使 这个目标具有意义

同样也需要明确：何时和多少金额这

两点。否则，目标就没有任何意义。

理财目标还可以 根据履行期限来

分类。一些目标是非常短 期或几 乎是

即期的，例如用足够的钱支付日常的基

本账务，或给 你的家庭提供一定水平

的保 险 保 障。而有一些短 期目标是想

在一年内达到的，例如 计划在6个月内

买一套组合音响或在一年内支付你所

有的信用卡债务。长期目标是指履行期

限在10年期以 上的目标，例如 计划送

孩子到海外读书、购买理想的房子、为

养老进行储蓄，这些目标通常需要大

量的财富资源。当然，也有需要在几 年

内达到的中期目标，例如 为你的欧洲之

旅准备一定数量的钱或支付未清的汽

车贷款等。

理财目标必须积极且合理

这是 对理 财目 标 设 置 在定量上

的限制，这个限制主要取决于每个人

的财务资源，包括现有的和今后预期

可以 获得的财务资源以 及对待风险 态

度。过于保守的财务目标 尽管很 容易

实现，但同时也由于过于 消极 从 而 达

不到本可以 达到的生活 水平；过于激

进的财务目标将会使你承担超出承受

的风险 水平，或者完全不可能达到 而

失去意义。

要确 定一个积极并且合理的理财

目标并不是一件很容易的事情，特别是

一些长期目标，没有经过专业训练的

普通人要把握好 这一点非常困难。理

财顾 问的专业知 识能够给客户适当的

指导，帮助客户做好 长期的理财目标。

比如 ，很多人常常希望能够在退休 时

攒够100万元人民币。这样的目标对于

上海地区近期要退休的家庭来说 是不

错的目标，但是如 果现 在一对30岁的

夫妇 制定的退休目标也是10 0万元人

民币的话，就显然有问题了。因 为到他

们退休的年龄，100万元人民币肯定远

远不能够满足他们生活的需要。

理财目标要区分优先级别

每个人的财务资源是有限的，因

此 给 理财目标设 置优 先 级 别就是必

须的。随着时间的推移，一些目标显示

出 不能达到的迹象时，就要各种目标

进行 调整甚至要 做 出取舍。比如 是要

送孩子去哈 佛读书还是要提早10年退

休，可能就是一个二 选一的情形，选择

依据就是目标的优 先级 别，而优 先级

别的确定很 大程度上取决于每个人的

价值观。

理财目标要具有内在一致性

值得注意的是，各个分项目标之间

不是毫无 关联的、独 立存在的。例如，

如 果你有许多“奢侈”的短 期目标，那

么退休后达到 某种生活水准的长期目

标就可能达不到。为了梦想的房子而储

蓄首付款这样一个中期的计划，需要对

每月现金流 加 以 限制。要记 住是在为

一生制定计划而不是接下来的几个月或

者几 年，不要只 是做一个十年的规划而

对第十一年没有任何计划。

（摘自《 理财周刊》）
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三步应对
海外欠款
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第一步：交易前，资信调查

尽管有信 用证 这一便 利的国际交

易工 具，但在交易前对国外买家进行

资信 调查是 必 要的，因 为这是防止信

用证诈骗的有效手段。中国企业普遍

缺少这一基本概念。

目前，国内征信机构 85% 的客户为

外资企业，他 们主要是调查中国企业

资信状况；而委托征信机构进行 海外

企业资信 状况调查的中国企业与信用

保 险公 司仅占10% 。大多数中国出口企

业依靠与客户打交道过程中产生的直

觉进行贸易，给不法的海外企业拖 欠
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款提供了可趁之机。

中国企业对海外企业资信的调查

主要基于如 下三 方面 ：该企业 运营状

况 ，这涉及 到企业负责人的资信 与能

力、企业的银 行信 用、企业营业 额的

增长及资本增加 情况；该企业的财务

状 况 ，这将反 映企业的盈利能力、经

营能力及偿还能力；该企业的发展前

景，这显示了企业在业 界的地位 、提

供担保的能力及行业的发展前景。这

些 调查均可委托 专业的征 信 机 构 来

完成。

第二步：交易中，款到发货

虽有降低 出口 贸易风险 的跟单信

用证，但 在现 实里许多中国企业 对它

的存在置若罔闻或并不严格 执 行。由

于出口 竞争激烈，为了争取订单，不少

中国的出口 企业 采用先发货后付款的

方式进行出口 贸易，或仅凭与海外进口

企业的几 面之 缘或几 次小额的成功交

易，还未收 到款就将价值 上千万元的

货发了出去，给海外进口 企业拖 欠款创

造了机会。

根据《 跟单信用证统一惯例》，信

用证的一般操作流程 是：买卖双方在

合同中规 定使 用跟单信用证支付，买

方通知 当地银行（开证行）开立以 卖 方

为受益人的信用证，开证行请求另一

银行通知或保兑信用证；卖方在收 到

信用证后 装运货物，卖方向指定银行

（非开证行将单据寄送开证行）提 交将

承运 人签发的单据，开证行审核单据

无误 后付款给 卖 方，开证行在买 方付

款 后交单，然后买方凭单取货。同时卖

方要注意保管好各种单证、合同、传真

与邮件，便 于今后出现问题时有据可

查。若中国的出口 企业严格 执 行操作

流程 进行款 到发货，不仅能让 海外出

口 企业感觉到该公 司的正 规性与可靠

性，愿意再次与之合作，更让企业的出

口风险也随之 减少。

第三步：交易后，追收欠款

交易前与交易中的防 范措施 做 得

再好，也会由于种种原因不可避免地造

成海外进口 企业拖 欠款的现 象。在这

种情况下，中国出口 企业就应寻求各种

专业 机构的帮助，如 国际仲裁、商业信

用公 司、律师事务所、追账机构等。

中美贸易专家何伟文分析了中国企

业 海外追账的难处：不熟悉国外法律

及单个企业追债的力度有限。此外，害

怕影响客户关系而 不好 意思要账的心

理作祟，让 拖 欠款慢慢 成为 坏死账，

严重阻碍了企业的发展。何伟文 建议

中国企业联 手国际 追账 机构，捍卫应

得利益。

国内目前还没有合法的追账机构，

但在各专业性 的出口 信 用保 险 公 司里

都设有商账 追收部门，其专业知 识 能

为被拖 欠款的出口 企业提供 一定的帮

助。而主要 集中于欧 美的国际 追账 机

构具有较多的跨国追账经验并熟悉相

关国家的法律法规，在追账途径 上更

为有利。出口 企业可以 根据自身的实际

情况做 出适当的选择。

（摘自《世界经理人》）
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创新，
四维度着手
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有这样一个垃圾 变金块的故事。

1974年，美国政府对自由女神像翻新

后留下一堆废料，向社会招标清理废

料无 人竞标。正 在法国旅行的一位 犹

太人听说 后，立即飞往 纽 约，看到堆

积如 山的废料，未提 出任 何条件便 当

场签字。不少人对此表示不解，结果却

出乎意料，这位 犹 太人不仅 清理了垃

圾 ，还使 这些垃 圾 变成了金块。这位

犹 太人便 是麦考尔公 司的董事长。他

给人们带来的启示是：进行创新时，首

先要打破观念的束缚。事实上，除了突

破传统 的观 念，从渠道、深度 及 广度

上考虑，也可以 达到创新的目的。

观念：一切皆有可能

在创新者的词典里，没有“不 可

能”这个词汇。突破传统的观念，便带

来了全新的行动。

当别人对这堆垃圾 束手无措时，
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