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H 公司系统集成业务的
存货风险管理

系统集成项目中设备购置金额普遍占

比较高，按照合同规定，企业需要将硬

件设备发往客户指定地点，待验收合

格后提供专业化的行业解决方案等系

统集成一体化服务。由于方案的实施

周期长，未结转成本的存货居高不下。

2016 ～ 2018 年间H公司存货年

平均增长率超过25%，远远高于其流

动资产、营业收入的增幅，存货的周

转天数逐年上升。存货占用的资金加

剧了企业资金周转压力，IT设备更新

换代速度快，积压的存货发生毁损、

减值的风险高，影响了企业整体营运

能力，加大了运营风险和财务风险。

因此，通过存货风险管理，可以提高

企业资金的使用效率，提升资产使用

效能，降低存货管理成本，助力企业

实现财富保值增值。

（二）风险分析

蒋乐■

为了更有针对性地找出H公司存

货管理存在的问题，笔者选取中国证

监会行业分类中的“软件和信息技术

服务业”具有代表性的同类型5家上市

公司2016 ～ 2018年连续三个会计年

度年报，进行存货相关指标的行业对

标分析，相关数据见表1。

通过观察数据可以看出 ：H公司

连续三年存货占流动资产比在对标公

司中最高；存货周转天数在对标公司

中也较多；发出商品占比最高，而东

软集团和宝信软件没有发出商品。

H公司存货占比增加主要有三个

方面的原因：一是针对复杂集成业务，

其收入确认与计量方式导致发出商品

结转成本的时间滞后。H公司目前基

于谨慎性原则，在客户验收后出具验

收报告时一次性确认收入、结转成本。

系统集成业务通常硬件设备占比较

摘  要：H 公司主营系统集成业务具有技术复杂、金额大、周期长等业务特性，随着销售收入的不断增加，存货
占用金额呈现持续增长态势。本文通过存货结构性对标分析，揭示了其存货管理状况及风险，提出在遵循实施成本

与预期效益相结合、定期盘查与集中清理相结合、全面监督与重点管控相结合原则的前提下，借助新收入准则合理

确定存货结转模式，完善存货管理内部控制制度，建立完善的绩效考核机制以及应用供应商管理库存系统，提高公

司存货风险管理控制水平。
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一、H 公司系统集成业务存货

管理现状及风险

（一）现状

H公司为国内某科技集团所属的

IT行业上市公司，下设网络系统、数

据业务、信息基础设施建设与运营服

务等系统集成与智能建筑分板块产业

链子企业。复杂系统集成是将客户需

求与技术趋势紧密结合，实现一体化

系统的重构产品行为。它往往技术复

杂，需要解决各类设备、子系统间的接

口、协议、系统平台、应用软件等与子

系统、建筑环境、施工配合等一切面

向集成的问题；项目周期长，大多会

跨越一个甚至几个会计期间；采购的

设备品目、数量比较多，价值较大，存

货约占流动资产的51%，其中“发出商

品”约占存货总额的78%，主要原因为

作者简介：蒋  乐，上海华东电脑股份有限公司会计经理。

理财案例

中
国
财
政
杂
志
社



Finance & Accounting

2020 04·财务与会计 37

大，设备发往客户并签收后会经过较

长周期的集成一体化服务，项目完成

整体验收之前，大部分成本已经发生

且以发出商品形式呈现。二是H公司

主要客户集中在金融、运营商与互联

网、政府与公共服务等行业，这类客

户往往处于优势地位，项目验收要求

高，过程复杂，不可避免会存在一定

程度的拖延，资金回笼周期拉长，企

业无法及时取得验收报告，存货结转

问题悬而未决，无形中加大了存货管

理成本。三是发出商品核算与管理颗

粒度较粗，缺乏相关管理经验，缺少

合同实际执行情况动态跟踪环节，存

货信息化程度较低，各部门之间信息

缺乏沟通与监督。

二、应对措施

H公司系统集成业务的存货风险

管理应该遵循以下原则：一是坚持实

施成本与预期效益相结合，将会计准

则融入集成业务，合理制定适宜企业

的会计政策，管理过程中避免蛮力，

选择恰当的方式方法持续优化营运成

本；二是坚持定期盘查与集中清理相

结合，提高存货风险管理意识，完善

内部控制制度 ；三是坚持全面监督与

重点管控相结合，搭建多部门项目跟

踪共享平台，减少沟通成本，建立监

控、报告及考核管理模式。

（一）借助新收入准则合理确定存

货结转模式

目前，H公司基于谨慎性原则，其

收入确认方法是将系统集成业务作为

销售商品，在系统初验合格或者终验

合格后一次性确认收入、结转成本。

这种核算方式下，合同金额比重较高

的硬件设备发货给客户，核算上记入

“发出商品”，在取得终验报告前，H公

司的存货始终无法转销，财务报表呈

现出存货与预收款项双高的局面。

财政部2017年发布新修订的《企

业会计准则第14号—— 收入》（以下简

称新收入准则），自2018年 1月 1日起

分步施行，于2020年在所有上市公司

全面实施。H公司需将简单集成、复杂

集成业务分类核算。

对于使用市场上通用的软件、硬

件产品实施简单安装组合后即可满足

客户需求的系统集成业务，认定为简

单集成业务，H公司针对这类业务仍

然采用系统交付客户、经客户验收合

格后一次性确认收入的方法。

对于复杂集成业务，往往技术复

杂，需要协同开发及综合安装调试。

复杂集成业务中某个单独的软件或硬

件对客户而言是不具备使用价值的，

只有当软件或硬件集成一体化发挥协

同功能时，才是具备价值的。根据新

准则的解读，复杂系统集成是作为一

个整体交付给客户的，客户也是对整

个系统能否实现预定功能进行整体验

收，属于将自第三方购买的商品和服

务整合成合同约定的组合产出，该整

合可能对合同中承诺的其他商品予以

重大修改或定制，提供的不同商品和

服务具有高度关联性，因此应该被整

体识别为一项履约义务来确认收入。

此外，该类业务通常在招标技术需求

书中明确项目总体规划、实现目标、现

有环境以及与原系统或设备的接口、

主要设备参数、售后服务等相关要求，

这些约定都需要为客户进行个性化设

计，故满足企业履约过程中所产出的

商品具有不可替代用途；系统集成项

目由于硬件采购设备金额大，合同中

通常会约定收到设备签收单后结算对

应的价款，故满足该企业在整个合同

期间内有权就累计至今已完成的履约

部分收取款项，即符合在某一时段内

履行履约义务的标准。

综合以上分析，H公司复杂集成

业务应该采用某一时段内按照履约进

度确认收入，可分批交付软件、硬件产

品并经客户验收，合理估算项目的履

约进度，确认对应的收入、结转成本。

相比原会计政策，复杂集成业务的收

入能够在较早时点得到确认，发出商

品及时结转到成本中，企业的收入成

本分期确认更加均衡，而非“头轻脚

重”，提供的会计信息更及时、更平稳。

（二）完善存货管理内部控制制度

要分清各部门的权限与职责，使

相关部门和人员的工作相互监督、相

互制约。业务支持部门应设有合同台

账，由专人负责其信息维护，特别是

表1                                                                                 存货相关指标的行业对标分析表   

公司

2018年 2017年 2016年

发出商品

占存货比

存货占流动

资产比

存货周转

天数（天）

发出商品

占存货比

存货占流动

资产比

存货周转

天数（天）

发出商品占

存货比

存货占流动

资产比

存货周转

天数（天）

H 公司 78.12% 51.53% 172.42 82.60% 42.16% 154.81 76.19% 42.31% 139.35

太极股份 0.71% 21.76% 186.23 0.73% 24.13% 171.05 0.73% 20.86% 91.29

东软集团 - 22.84% 98.36 - 18.27% 84.53 - 16.33% 86.42

神州信息 3.64% 22.46% 91.01 6.96% 23.52% 92.92 13.21% 20.68% 75.19

宝信软件 - 8.94% 73.36 - 9.58% 89.35 - 14.60% 121.58

云赛智联 46.29% 13.04% 67.21 37.79% 14.19% 62.74 21.69% 16.02% 54.53
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发出商品应按合同号、客户及供应商

名称、商品类别、数量及金额、到货时

间、实际存放地点、项目实施进度等多

维度进行有效管控。每季末业务部门

需要与财务部门就发出商品的金额进

行核对，同时还需要与客户进行函证，

以便及时纠错查找原因。硬件设备一

旦签收，H公司还应动态跟踪项目实

施周期，避免因项目管理不善导致的

硬件产品在客户方长期积压，必要时

可进行发出商品实地盘查，及时清理

积压存货；由于硬件、软件产品具有

更新换代速度快的特点，若碰到合同

无法执行时，存货积压库龄延长会导

致存货减值损失增加。业务部门应定

期评估有减值或质量问题的产品，给

出销售指导意见和指导价格，处置已

发生减值的存货，及时止损。

H公司可搭建合同信息共享平台，

借助信息化管理手段，打通各部门之

间沟通与监督渠道，动态跟踪存货流

转状态及项目实施进度。H公司应逐

步规范存货风险管理流程，根据客户

付款进度合理安排设备交货，减少资

金占压等财务风险。对于已抵达客户

指定地点的设备，积极协调客户、监

理、供应商及时签收，并根据合同约

定，及时与客户结算，回笼资金。H公

司主要客户集中在政府部门和金融、

运营商等行业，这类客户通常验收要

求高，过程复杂，往往在合同执行中

存在一定拖延。为减少合同取消或项

目验收拖延的情况发生，财务部门应

协同业务部门和法务部门共同修改完

善销售合同，增设相应的制约条款，

如设备运抵客户指定地点后几天内完

成设备验收、验收合格几天内完成阶

段付款。对于金额特别重大、定制专

业化水平比较高的合同，增设取消订

单制约条款，增加定金及违约责任条

款、提货时间约束条款、依据项目实

施进度结算等合同条款。

（三）建立完善的绩效考核机制

为确保存货风险管理办法有效实

施，H公司应将各个控制点进行量化，

并且与相关部门的KPI挂钩，纳入年

度绩效考核中。组织召开存货风险管

理专项会议，成立由业务与财务人员

共同组成的存货风险管理工作组，总

会计师担任主要负责人，多部门联合

制定存货风险管理工作计划书，按月

动态预测存货库存余额，设定预警指

标，发现问题及时解决。在业财融合

大环境下，财务部门可作为牵头部门，

指定专人负责与各部门积极沟通。为

更好地融入业务，相关财务人员可直

接到业务部门开展具体工作，熟悉项

目实施各周期中存货所处的流转环

节，及时获知存货账面信息与实际情

况是否相符。财务人员日常工作中还

需提高对报表数据的敏感性，按照存

货类别采用行业对标分析等方法，挖

掘数据背后的原因，形成预警报告信

息，通过报告信息分析深层次原因并

积极采取应对处理措施。从成本管控

和风险控制角度，细化制定存货风险

管理考核办法，将库存目标、存货占

用的资本、存货跌价准备损失纳入相

关部门考核指标，相关考核指标在业

务部门与财务部门之间进行分解，明

确主责部门和配合部门考核权重，形

成人人背指标、为实现共同目标一同

努力的氛围。根据呆滞库存寻找客户

机会，充分发挥考核激励作用，对及

时清理已毁损减值存货的有关部门及

人员给予正面绩效评价。

（四）应用供应商管理库存系统

H公司通过搭建合同信息共享平

台，可将其与供应商库存管理系统进

行对接。H公司业务人员通过库存管

理系统下单，系统设置各节点进度条。

供应商在自己的办公地点，通过供应

商端就可以进入系统的交换平台及时

获取订单信息，供应商在交换系统上

进行网上确认后即可执行该订单。根

据订单要求，供应商及时安排发货，

发货进度及验收情况实现数据同步，

供需双方均能在第一时间查看物流信

息。H公司利用与供应商端之间信息

的共享，可以及时获知合同的执行进

度以及产品的流转情况。对于存在质

量问题的产品，通过交换平台联系供

应商，双方迅速协商解决退换货事宜，

提高沟通效率，避免拖延项目的实施

和验收进度。

三、思考

存货风险管理与价值共生。H公司

应权衡风险与回报、成本与效益之间的

关系，平衡保障公司经营目标与存货风

险管理成本，即存货风险管控应注意把

握“度”，管控太严会影响公司销售业

绩，管控太松会影响资产流动性，加剧

财务风险。因此，在保证日常经营活动

正常开展的同时，应合理确定最优存货

管控边际，灵活运用多种管控手段，有

效减少存货资金占用，提高资产使用效

率，降低不必要的损失。H公司还应在

建立存货风险管理绩效评价体系、平衡

成本效益方面从操作层面进一步探究

可行性方案，并在后续管理工作中对其

进行持续性改善。
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