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销售利润额的 分析
丁英杰  张新民

销售利润额的分析，在工业企业经济活 动分析中

占有重要地位，为在分析时易于掌握，使用方便，本

文介绍一种分析方法。

企业产品销售利润可用下列公式表示：

可以看出，影响销售利润变动的因素有：各种产

品的销售数量的变动；各种产品单位售价的变动；各

种产品的税率的变动；各种产品单位成本的变动。

销售利润的分析，既可和上期比较，也可和本期

计划比较。现以和本期计划比较 为例，说明上述诸因

素的分析方法。

（一）主要商品产品销售利润的计划资料

  （单位：元）

（二）主要商品产品销售利润的实际资料

  （单位：元）

分析时，采用因素替 换法。首先， 依公式（ 3），

把各项指标均用计划指标代替，则有：

计划产品销售利润

代入数字为：

=104〔250 ×（1 -0.08）-205〕+ 165

（200 ×（ 1 -0.06）-164）+ 200（205 ×（1 -0.08）-
158.1〕= 12 660（元）

再把公式（ 3）用实际 指标代替，则有：

实际产品销售利润

代入实际数字，实际产品销售利润为13 200元。
这样，实际销售利润 比计划销 售利润多了540 ×

（13 200-12 660）元。各项因素对 这个差异的影响

程度如下：

1 、产品销售数量变动对利润的影响。对公式

（4），以实际产品销售数量代替计划产品销售数

量，则有：

产品销售利润

公式（ 6）-（4）得：

产品销售数量变动对利润的影响

代入数值为：

=（140-104）×25+（160-
165）×24+（200-200）×30.5= 780（元）

在销售多种产品，而各种产 品 的利润

又不相同的情况下，企业不可能按 照计 划
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的产品销售结构组织销售。这样，在销售总额一定的

条件下，不同的产品结构对利润的影响是不一样的。

这就要从两方面进一步分析：一是按计划销售结构进

行销售时，对利润的影响；二是产品销售结构变动时

对利润的影响程度。

（1）产品销售量符合计划的品种构成。也就是

说，达到一定量的销售额，各种产品均按同一比率变

动，其影响程度为：

销量按计划销售结构变动对利润的影响

代入数字为：

销量按计划销售结构变动对利润的影响

（ 2）产品销售结构变动时对利润的影响。前已

述及，销售数量内部受两个因素的影响，现已求出一

个因素的影响，另一因素的影响可直接用销售数量引

起的差异减去销量按计划销售结构 变动引起 的差异来

求得，即（7）-（ 8），得：

= 780- 1 012.8= - 232.8（元）

2 、产品销售价格变动对利润的影响。把式（ 6 ）
中的计划单位售价用实际 单位售 价替代，则有：

（ 9）-（6）得：

代入数值，得：

=140 ×（250-250）×（1 -0.08）

+ 160 ×（200-200）×（1 -0.06）+ 200 ×（190-205）

×（1 -0.08）= -2 760（元）

3 、税率变动对利润的影响，把式（ 9）中的计

划税率用实际税率替代，则有：

产品销售利润

（11）-（10）得：

代入数值为：

= 140 ×250 ×（0.08-0.082）+ 160 ×200 ×

（0.06-0.082）+ 200 ×190 ×（0.08-0.082）= - 850（元）

4 、销售成本变动的影响。把式（11）中的计划

单位销售成本用实际 单位销 售成本替代，并 减去式

（11）得：

代入数值，有：

= 140 ×（205-189.5）+ 1 60 ×（164-170）

+ 200 ×（158。1-147.3）= 3 370（元）

各因素对总利润的影响汇总如下：

各因素对利润的影响情况汇总表（单位：元）

从汇总表可以看出：销售数量增加和销售成本降

低是使利润水平增加的因素，而销售价格和税率的变

动是使利润水平降低的因素。另外，产品销售结构的

变动是使利润降低的一个 因素。
这样，以产品销售利润的结构为依据，以因素替

换法为基本分析 方 法，就 得出式（7）、（ 8）、

（10）、（12）、（13）等基本公式，从而能够比较

清晰地分析各因素对利润水平的影响程度。实际每期

报表分析时，并不是这些因素都变化，只要对其中变

化的因素进行分析，就可 确定其影响程度。
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