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贵刊1985年第12期所载关于 “工业销售部门 经济

效益指标体系初探”一文，指出对工业销 售 部门经济

效益的考核，应增加产品进货适销率指标，以弥补原

五项考核指标的不足。我对此谈一点看法。

产品进货适销率作为考核指标来说，它能 够反映

产品进货总的销售程度，但不一定能防止不同类产品

进货发生新的积压：

单位产品本身价格高低不同，高档的比中、低档

的价格为高，元器件、 零部 件（可 单 独 作商品出售

者）价格较低，这个指标值如果仅看其适销程度，有

时会引起忽视不同类产品产生新的积压而作出错误的

判断。例如，某企业基期与报告期的商品进销存以计

划价格计算的资料为：

根据资料表明和计算结果， 基期与报告期的 情况

是：

1.期初库存两期相同；2.本 期 进 货 合 计 两期相

同，但大价和小价的进货产品量两期不同；3.本期销

售合计两期相同，均为期初库存加本期进货的40%；

4.由于进货产品中大价和小价的影响，导致两期的两

类进货产品期末库存的高低不同；5.两期的合计产品

进货适销率均为100% ，孰优谁劣，不分轩轾，似可说报

告期与基期相比没有新的积压发生，然而两类进货产

品期末与期初库存额比较，大价商品下降14.71% ，是

企业经营活动目标的成果，小价商品增长50% ，是不

希望出现的新积压。

很显然，仅用产品进货适销率指标来考核商品的

供销状况是不够的，它未能反映商品进销存的具体情

况。因此，最好不要用产品进货适销率指标来考核工

业销售部门的经济效益，还是用商品销售率指标好。

单位: 万元

财会动态简讯  
地质会计学会正 式成立

地质会计学会 于1986年11月19日 在 杭 州正式 成

立，并以团体会员的身份加入中国会计学会。地 质会

计学会的主要任务是组织会员有计划地开展会计基本

理论和地质会计专业理论问题的研究工作；研究总结

我国地质会计的发展过程，探讨其发展规律；调查研

究在地质工作管理体制改革中，地质财务会计工作出

现的新情况新问题，探讨解决问题的途径和办法；开

展全国和地区性的地质会计学术及经验交 流活动，不

断提高我国地质勘查行业财会工作理论水平和业务水

平。
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