
利润的高低成正比， 利润通过价格将灵敏地反映市场

供求关系，使企业必须遵循价值规律来调整生产，不

断提高宏观经济效益。所以说，价税分开，增 强了价

税各自的职能作用和两个杠杆的整体优势。

第三，在核算上，通 过 增 加核算税收的会计科

目， 直接计算增值税税额，使增值税税金由现行的帐

外计算，改为帐内核算，企业的应交 税金通过应扣税

金的对应关系 反 映 出 来，使计算科学准确，一目了

然，减少了税企双方的 “争执”，减少了错漏发生的

可能性，便于征纳双方核查征收，增加了增值税核算

的透明度，能更有效地保证国家的税收收入。

第四，实行不含税价计税， 可以把减免税数额单

独地从核算中表现出来，便于加强对减免税的调控。

增值税税负归宿 是 消 费 者，把从消费者那里收到的

税，减免给企业，实际上是以税务支出这一办法来支

援企业的生产。每年，我们在这方面将大量的收入支

付出去了，但究竟支付了多少，却心中无数，现在.
在财务上把减免税单独列出来，有利于加强税务支出

的管理，严格减免税的控制，所以，这也 是一项积极

的措施。

第五，把增值税从成本、利 润核算中划分出来，

单独反映，更能体现增值税的间接税性质，并为增值

税的进一步规范化创造了条件。
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银行结算方式的经营性选择

孔玉龙

以票据为主体的新的银行结算办 法已颁布施行。

根据结算与财务之间的关系，对现行结算方式的选择

应遵循下列原则：

1.安全性原则。这个原则的实质在于对交易对手

的信用度或财务前景有怀疑且证明其信用又很困难的

情况下， 应启动结算 方 式 的内在制约功能，把 “呆

帐”成 “拖欠”发生的可能性控制在最低限度。银行

汇票、银行本票、商业汇票就具有这样的功能。

银行汇票和银行本票的使用者，都必须向银行先

交款，后由银行签发给持票人办理结算。所以，这两

种票据的信用度很高，可接受性很强；又因二者都是

即期票据，故 能 消除货款 与商品换位过程中的时间

差，做到 “钱货两清”。由于上述两个原因，使用银

行汇票及本票， “呆帐” 与“拖欠”现象是可以避免

的。

商业汇 票 因 有 “承 兑”行为参 与，并有《 票据

法》（尚未颁布）对债权人利益进行保 护，授 信度也

比较高。特别是银行承兑汇 票，因有银行“保兑”，

其授信度不亚于银行汇票及银行本票。

2.时效性原则.这个原则要求在企业 财务境况不

很宽松的情况下，应选择具有快速传输功能的结算方

式，尽量缩短结算时间，从而，减少结算资金占用，

加快资金周转，保证流动资金循环过程中的继起性。

现行汇兑结算方式中的 “电汇”和委托 收款结算方式

中的款项“电报划回”就具有这样的功能。因为 “电

汇”和 “电划”不仅速度比 “邮 汇”和 “邮划”快，

同时还可避免后者传递过程中因邮路 “堵 塞”或凭证

丢失等原因影响划款速度。

3.融资性原则。这个原则的实质在于当企业面临

资金短缺、银根趋紧的形势时，应选择具有融资功能

的结算方式，从市场获得赊销、分期付款等具 有融资

性质的商业信用，给企业以 “喘息”的机 会和时间，

使企业最终走出财务过程中的 “临时 沼泽”。商业汇

票就具有这样的融资功能。

4.营销性原则。这个原则要求在所购商品属于卖

方市场或所售商品属于买方市场的情况下，企业应以

结算过程中的一定损失为代价，通过结算方式给交易

对手一些优惠，从而，巩固既有市场，力争更多 的卖

主或买主，使企业在竞争激烈的经济环境中，立于不

败之地，保证既定财务目标的最终实现。可以 说，每

种结算方式都具备这种优惠功能，关键 要看交易本身

和交易环境以及在既存交易环境中交易对手最关心的

是什么。比如，所购商品属于卖方市场，时下社会信

用度又极其 “疲软”，此时，买方就应 选择既能及时

付款、又具极高 授 信 度的银行汇票（适用于异地交

易）成银行本票（适用于同城交易）办理结算。中
国
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5.预期损益原则。这个原则要求在交易 过程中

要预测商品价格的 “走势”，根据预测结果选择结算

方式，以避免结算过程中的价格损失 或 取得 “投机”

利润。这种情况一般在期货交易中发生， 自 然应选用

对应的结算方式——商业汇票。不过， 如果采取 非规

范性的交易行为，其他结算方式也具备这样的功能。

比如，企业所需商品的未来价格呈猛 涨态势， 付款人

就可以按现行价格向收款人预付货款（提供银行汇票

等），约期发货。但这种既不规范、 又 无 法律约束的

交易行为， 风险极大， 有可能 卖 方到期无货甚至无休

地延期付货。

6.权衡性原则。以上几项原则都 是以 “其他条件

良好” 为前提假设， 根据对财务过程有影响的一两个

因素作出的选择。但是， 在企业经营的某个阶段上，

往往是多种因素相互交织， 同时困扰着财 务过程。此

时的会计师们， 就必须根据企业的内部状况 和 外部经

济环境， 分析各种因素对财务过程 的 影响程度， 从而

对结算方式作出权衡性的抉择。
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广告企业属于服务性行

业。它的经营业务主要是：

代客制作产 品 样 本、 霓 虹

灯、 灯箱等宣传媒介物。这

些广告制品， 从签订协议到

交付使用， 有一 定 的 周 转

期。广告费的收入及成本费

用的支付，是按业务习惯或

协议规定分期进行的。它不

象商品买卖那样直截了当 ，

可以在同一时间上， 银货两

讫：也不象工业产品那样生

产环节多，过程复杂。所以

在会计核算上也应适应这种

特殊情况。

我们在会计科目中设置

了一个 “待结损益”（或称

待结业务往来）科目来满足

核算业务的需要， 反映企业

在承办客户的广告业务中对

每份合同的履行 进 度 与 结

果。本科目除了设置二级明

细分类帐之外，还设立了分

户核算的三级明细帐。按合

同详细记载收、 付情况；反

映合同进度；并结出经营 成果来。在每份合同履行完

毕，最后结转收益时，按三级帐体现出来的每项业务

的收入总额（分期收进的广告费 收 入）、支出（成

本）总额，编制会计分录转入 “广告营业收入”（销

售）科目中。
例如：某项广告 合同分 期收入客户广告费5 000

元；共支出 各 项制作成本费 用4 500元， 分录如下：

借：待结损益 5 000元

贷：广告营业收入（销售） 5 000元

同时结转成本，

借 ：广告营业收入（成本） 4 500元

贷：待结损益 4 500元

通过 “待结损益”科目核算，是为了梳 理业务活

动的经络。使每项业务的进行情况都有 案可查；在合

同履行过程中， 有什么问题，可以随时反映出来。并

以此科目作为过渡， 最后仍把收入、 成本数字 完整地

反映到损益类科目中去。使广告业务的 会计核算做到

有条不紊，笔笔清楚。

业务与技术非汽油经营工商企业

购入汽油的帐务处理

金泽林

目前基本上每个工商企业都拥有 汽车，多的有好

几辆， 因此购买汽油的开支在企 业成本费用中占有一

定的比重， 随着汽车的日益增多， 汽油费用将越来越

大。

有些单位在购买汽油的帐务处理上不合规定，采

取“以购代支” ，即 在 购 入 汽油时不通过“物料用

品”科目核算，将暂时不领用的部分也直接计入成本

费用。这种做法：1.不符合制度规定关于企业成本费

用的计算除另有规定外， 均采用 “权责发 生制”的原

则；2.由于 “以购代支”，造成汽油有 物无帐，不利

于企业加强物资管理，堵塞漏洞；3.有些企业由于汽

车多，用量大，一次购进汽油往往要开 支较大数额，

“以购代支”使得企业的成本费用水平在月度之间出

现不平衡。

正确的做法应该是（以商业企业为例）：

购进汽油支付 价 款 时，增 记“物料 用品——汽

油” ， 减记 “银行存款”。

领用时按帐面成本价转帐，增记 “费用——运杂

费（或附营业务成本）”，减记 “物料用品——汽油”。
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