
现金流量表间接法工作底稿

也许大家注意到，其结果和现金流量表准则指南中的

例题答案略有不同，其原因是在《企业会计准则——现金流

量表》发布后，财政部对现金流量表增值税项目进行了简

化，取消了“补充资料”中的“增值税增加净额（减：减少）”项

目，增值税有关内容分别在“经营性应收项目的减少（减：增

加）”项目和“经营性应付项目的增加（减：减少）”项目反映，

同时根据具体准则执行情况增列了“长期待摊费用摊销”、

“预提费用”、“递延税款贷项（减借项）”等项目，并对某些项

目的名称进行了修改。
综上所述，运用现金流量表间接法简便方法，降低了现

金流量表补充资料的编制难度，解决了调整项目中难度较

大的“经营性应收项目减少（减：增加）”和“经营性应付项目

增加（减：减少）”的计算问题，进行项目分析时也非常简化

直观，只要做到对调整分录的挑选和归纳不重不漏，可以确

保准确平衡。
（作者单位：江苏淮阴卷烟 厂财务审计处）

责任 编辑  温彦君

CPA理论与实践

加
入W OT
对
我
国

会
计
师

事
务
所
的
影
响
分
析

陈明海

随着中国离W TO的门槛越来越近，所有行业都面临加

入W TO后来自国外的冲击。因此注册会计师行业有必要深

入分析加入W TO带来的影响，以便采取对策。

一、外国事务所为什么要来中国做业务

首先，跟着客户走。当今世界已进入信息化时代，新经

济的出现使我们不能再以传统的方式审视当今的世界，全

球化大潮使得一个国家根本无法游离于世界其他国家之外

独自发展。发达国家营造好坚强的对外攻势，迫使我们敞开

大门迎接它们进入这块早已垂涎的市场。这就是为什么外

国人要来。它们的企业要来中国，要分享中国的市场。企业

来了，注册会计师也就跟着进来了。注册会计师总是跟着客

户走的，其实是跟着需求走。客户规模增大从而需要更多的

资源为其提供服务时，注册会计师就开始通过合并、收购等

方式来扩充自己的规模；当客户国际化之后，注册会计师就

开始在世界各地设立自己的分支机构；当发现客户对信息

的需求有了新变化之后，注册会计师的业务也开始向多元
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化发展，开始超越法定审计阶段。现在客户要来中国了，注

册会计师也准备行囊了。
其次，抢夺中国本地业务。中国的经济多年来保持了令

人羡慕的发展速度。经济的发展，使中国成了全球最有潜力

和吸引力的市场。这一形势也隐含了中国市场对中介机构

服务需求的一个巨大增量。因此，对于早就觊觎中国注册会

计师市场的国外注册会计师来说，中国是一个特大号蛋糕，

是他们下一步进军的方向。而且，他们瞄准的可能不只是需

求的增量，还可能包括需求的存量。

二、我们的事务所该怎么办

就上述两种情形而言，真正能给我国事务所带来威胁

的恐怕还是第二种。在第一种情况下，注册会计师只是跟着

客户来中国，所做的业务是原来业务的延伸。而第二种情况

中，国外注册会计师是来分羹。我们都知道，虽然我国的注

册会计师服务市场早已被描绘为巨大且不饱和的市场，行

业主管部门也一直宣传要大力发展执业队伍，但事实却是

我国的许多事务所业务不够做，不得不采取一些不正当的

手段分别人的饭吃，如压价招揽业务等。在这种情况下遭遇

国外所的竞争，对国内注册会计师行业来说形势是严峻的。

来者不弱，弱者不来。国外所经过多年发展，在许多方面占

有竞争优势。它们执业经验丰富、业务技术先进 、服务质量

较高，较容易赢得客户；而我国的事务所执业时间短，经验

积累不充分，业务熟练程度和人员素质可能稍逊于它们。它

们组织庞大，有些事务所分支机构遍布全球，可在世界各地

为客户提供便利的服务，这类事务所容易赢得欲向海外扩

展的客户；而我们的事务所跨国设分支机构的还没有。另

外，它们多年来积累了良好的信誉，可帮助客户留住商业伙

伴。所有这些，都使国内所在竞争中处于劣势。
但情况并不是很悲观。
（一）从国外所来中国的业务目标来看，并不是我国的

所有事务所都受到威胁。业务有大小、种类之分。国外所来

中国不是饥不择食，而会是挑肥捡瘦。国外所进军中国，主

要是做大业务，受冲击最大的是我国的大所。中国的上市业

务将是外来所主要进军目标。另外，还有一些咨询培训业务

亦属此列。
我们的大所可根据情况积极应对。积极培养人才，提高

服务质量，认真研究客户需求，及时提供所需服务。注意吸

收竞争对手的先进经验，丰富自己，提高竞争力。国内所熟

悉国内情况，容易与客户沟通，并且目前国内所的收费较国

外所低，在我国当前形势下算得上是一种竞争优势。而且加

入W TO后带来的对中介服务需求的增量也为我们国内所

发展提供了机会。人们有时把国内所喻作羊，说国外所的进

入是狼来了，其实，国内所不是羊，我们没有那么脆弱，国外

所也不是狼，它们也是来吃草的。如果硬要比喻，那么国外

所只不过是一群胃口稍大的羊。

相对而言，一些中小所则忧虑较少，因为这些所的业务

范围与外来所的业务范围交叉很少。中小事务所可以坚守

阵地，保住现有业务。大业务都在抢，小业务总得有人做，关

键是业务要合理定位。同时事务所要注重内涵式发展，先强

身壮体，再谋求扩大规模。还可开展特色服务，如司法经济

案件鉴定业务 、国有企业厂长（经理）离任审计业务等。
（二）从我国对注册会计师业务管理角度看，外国人来

华做业务也并不是畅通无阻。与国内其他许多行业一样，我

国对注册会计师的业务实行分类管理，不同类别的业务对

注册会计师的要求是不同的。比如上市公司审计业务只能

由持有证券期货相关业务从业证书的注册会计师执行。再

如金融企业审计业务，人行总行和财政部前不久才发了文

件，要对从事金融企业审计的事务所进行资格审查，只有在

经批准的事务所内执业的注册会计师才可从事金融企业审

计业务。类似情况很多，这些业务外国人想做不是件容易

事。虽然我国同意取消强制性的本地化要求，将要允许国外

注册会计师自由进入中国的注册会计师市场，同意在颁发

注册会计师许可证时应用国民待遇原则并实行透明化，但

这并不意味着国外注册会计师可以在中国随意执业，资格

还是要审查的。其他国家也普遍是这么做的，这不违背W TO

基本原则。
（三）虽然W TO的基本精神是公平、自由，但W TO有关

协议中也有一些例外条款。例如《服务贸易总协定》中规定，

市场准入和国民待遇不作为普遍义务，而是作为具体承诺

与各个部门或分部门的开放联系在一起。考虑到不同国家

发展程度上的差别，允许发展中国家在市场开放问题上，采

取有计划、逐步开放的灵活政策。还有一些“保障条款”、“安

全条款”等可以用以控制市场开放程度，形成对外开放的安

全闸门，这是W TO协议中对落后国家参与国际规则、承担普

遍义务的一 种补偿性优惠。由此可以看出，加入W TO后，我

国的市场不是一下子完全放开，外国人不是想从事什么业

务就从事什么业务。这种情况无疑会缓解加入W TO给我国

注册会计师行业带来的冲击，使我国的事务所有积极应对

的宝贵时间。

总之，W TO给我们的事务所带来了压力，使我们的事务

所的生存受到挑战。但这种压力也是一种动力。或许我们的

事务所从来没有像现在这样认真地考虑自己如何发展，如

何应付严峻的竞争。相信经过加入W TO前的精心准备，我们

国内所会在未来的市场中站稳脚跟，茁壮成长。

（作者单位 ：中国注册会计师协会）
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