
款人承兑汇票，不得附有条件；承兑附有条件的，视为拒

绝承兑。就是说，承兑意味着对票款进行全额承兑，不

允许部分承兑，否则承兑被视为无效。

怎样办理汇票的贴现？汇票的贴现是指汇票持

有人在汇票到期前为了取得资金而将票据权利转让给

银行的票据行为。汇票的贴现必须在符合条件的贴现

银行办理。一般来说，贴现银行必须是参加全国联行或

省辖联行的机构，非银行金融机构不得办理汇票的贴现

业务。贴现时，持票人首先要向贴现银行申请，填写“贴

现凭证”连同汇票一并送交银行，贴现银行按照信贷政

策和有关规定进行审查，同意受理后，按现有同档次信

用贷款利率下浮 3% 为贴现率，计算出贴现利息，按票

面金额扣除贴现息后转入其存款帐户，（考虑我国现行

银行结算办法中采用的商业汇票是不带息票据，否则，

“票面金额”应改为“票据到期值”，请读者务必注意）。

汇票怎样提示付款？提示付款是指持票人向付

款人或承兑人现实地出示票据，请其付款的行为，即持

票人依法行使付款请求权。根据《票据法》第五十三条

规定，即期汇票如见票即付的银行汇票，其提示付款期

限为自出票日起一个月内向付款人提示付款；定日付

款、出票后定期付款或者见票后定期付款的汇票，自到

期日起 10 日内向承兑人提示付款。持票人未能按照规

定期限提示付款，在作出说明后，承兑人或者付款人仍

应当继续对持票人承担付款责任。通过委托银行收款

或者通过票据交换系统向付款人提示付款的，视同持票

人提示付款。持票人在法定的提示付款期限提示付款

的，付款人必须在当日足额付款。拒绝付款的，持票人

可凭拒付证明，依法对其前手进行追索。
如何行使汇票追索权？汇票到期被拒绝付款

的，持票人可以对背书人、出票人以及汇票的其他债务

人行使追索权。汇票到期日前，有下列情形之一的，持

票人也可以行使追索权：汇票被拒绝承兑的；承兑人或

者付款人死亡、逃匿的；承兑人或付款人被依法宣告破

产或者因违法被责令终止业务活动的。持票人行使追

索权时，必须提供被拒绝承兑或者被拒绝付款的有关证

明。持票人行使追索权，可以请求被追索人支付下列金

额和费用：被拒绝付款的汇票金额；汇票金额自到期日

或者提示付款日起至清偿日止，按照中国人民银行规定

的利率计算的利息；取得有关拒绝证明或发出通知书的

费用。被追索人依照规定清偿后，可以向其他汇票债务

人行使再追索权，请求其他汇票债务人支付已清偿的全

部金额及有关利息和费用，获得清偿时，应当交出汇票

及有关拒绝证明，并出具所收到的利息和费用的收据，

责任由此解决。  责任编辑  许太谊
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销售折让、商业折扣、现金

折扣三者既相互联系又互有区

别。销售折让是指由于商品的质

量、规格等不符合要求，销售单

位同意在商品价格上给予的减

让；商业折扣是指企业可以从货

品价目单上规定的价格中扣减

一定数额；现金折扣是指企业为

了鼓励客户在一定时期内早日

偿还货款而给予的一种折扣优

待。
三者都有折扣之意，表现为

购买者得到一定优惠。销售折

让、商业折扣都表现为销售价格

的扣减，此项扣减数通常用百分

数来表示，如 10% 、15% 、20%

等，折让、折扣应当作为收入的

抵减数处理，扣减后的净额才是

实际销售价格。尽管销售折让和

商业折扣的形式基本相同，但起

因却不一样，销售折让是由于商

品的质量、规格等不符合顾客的

要求，而商业折扣则是作为促销

手段，目的在于企业扩大商品、

产品的销路，提高盈利水平。此

外，企业还可以通过采用商业折

扣的办法，灵活掌握销售价格而

不需重新编制商品价目表。
商业折扣和现金折扣是商

务上通用的作法，但同为折扣其

实现形式也不同，商业折扣是事

先确定的，如某企业销售某种商

品，成批购买 20 台以上，可得

20% 的商业折扣，等等；而现金

折扣的方式通常以 2/ 10，1/

20，N / 30 等表示（即 10 天内付

款折扣 2% ，20 天内付款折扣 1% ，30 天内全价付款），

折扣多少随着客户付款是否及时而异。
销售折让、商业折扣和现金折扣在对应收帐款入帐

金额的确认也不同，销售折让、商业折扣，只是作为销售

收入的抵减处理，对应收帐款入帐金额的确认并无实质

性影响。而现金折扣对应收帐款入帐金额的确认则产

生影响，并由此产生两种不同的处理方法可供选择，一

种是总价法，另一种是净价法。  责任编辑  许太谊

中
国
财
政
杂
志
社


	财会知识
	销售折让·商业折扣·现金折扣




