
此 许 多企业 虽 然 不 刻 意追求较高的资

产 负债率，但对高负债熟视 无睹，似乎

认为负债越 多，财务的杠杆效应越 大。

事实上， 举债的财 务杠杆作用必 须要

在总资产报 酬率 大 于债 务成 本率的前

提下 才能实现。目前，很 多企业的总资

产报 酬率远远低 于债 务利率，也就是

说其通过举债 获得的资金所创造的利

润连债 务成 本也 负担不 了。杠杆作用

还要求在权益性资 本与债权性 资本之

间建立一个合理的比 例 关 系， 这不 仅

要考 虑利率水平， 还要考虑权 益性 资

本的期 望报 酬率，因此 举债经营必 须

慎重。

误区五：资本扩张总是好事

很 多企业特别是新上市公 司把资

本扩张放在经营的首位 ， 扩 张的 渠道

主要是通过收 购 、 兼并或大比 例送转

股票。但企业扩张时，业绩增长应 当 与

资本增 长同 步或者应 当超过资 本扩 张

的 步伐。近年来不 少上市公 司 大比 例

送转股后 ，每股收益所 表现的业绩出

现 同比 例反方向的滑坡 ， 使其股票由

“贵族”沦落为“垃圾”。有些公 司的净

资产 收益率甚至连续 几年跌破 配股的

及格线，丧失了直接融资的资格。这些

企业破产倒闭不是因为经营管理不善，

而是过度扩张。由此可 见，资本扩张虽

然是必要的，但重要的是要有限度，企

业必 须 在业绩增 长有保 障的前提下 ，

根据 自身的情况决定扩张的步伐。

误区六：保有非现金实物资产

比保有现金资产更有利

企业在筹资后 会根据经营的需要，

把货币性现金资产转化为物质性资产，

以保证其经营活 动的正常进行。由于

物质性 资产具有高获利能 力，故很 多

企业往往 急于通过投 资、 购 置设备把

现金资产“消费”出去，以 获得高额收

益，但却忽视 了流动性管理的需要。有

些企业甚至不 愿意制定满足其支付性、

偿债性、预 防性和投 机性需求的最佳

现金余额，从而导致支付危机，引 发财

务风险。在东南亚金融危机中，香港百

富勤投资公 司在一夜之间清盘的事实

就 充分说明 了缺乏现金资产 所隐含风

险的致命性。

误区七：股票股利比现金股利

对企业更有利

许多上市公 司在向投资人分派股

利时，喜欢采用股票股利方式，一方 面

是基于股本扩张的要求，另 一方 面是

为 了节约现金流 出。有些公 司连续多

年股票股利分派都在30% 以上，由于对

每 股收益的稀释作 用 ， 公 司的净资产

收益率不断下降，股价下跌，影响 了公

司通过配股筹资的能 力；投 资人也往

往 因 为没有获得实际现款的回 报 ，失

去对公 司投资的信心 。

误区八：亏在暗处比亏在明处好

盈利是每一个企业经营者追求的

目标，但由于行业因素、宏观经济环境

以 及经营管理不 善等原 因，总有一些

企业在 某一经营期间 发生亏损。在国

有 企业 ， 企业 业绩直接 关 系到经营者

的政 治和经济利益， 关 系到职 工 的福

利待遇 ， 这就使得有些企业不 愿意公

布其真实经营状况，采取粉饰报表、操

纵利润等手段 ，制造虚假繁荣。还有些

企业认为 没有 变现 的损 失不 是损 失，

导致资产质量下降，获利能 力削弱。

（摘自慧聪 网）

财富文摘
教保户如何

见招拆招

黄 蕾

陷阱 1：人情保单

刚开始 做保 险的人，通常都向亲

朋好友推销 自 己公 司的保 险。碍于 面

子，朋友们多少会买上一份保险。通常

消费者在购买“人情保 单”时总是过分

依赖代理人，往往 会在不知 情或者不

明白内容的情况下投保。因此 ，消费者

在购 买保 单时一定要向朋友问清楚投

保内容以 及 免则 条款 等 ，以 规避自造

陷阱，给 朋友和自己留下遗憾。

陷阱 2：他人代签名

许多保 险投诉纠纷都因他人代签

名引起。在投保 单上签字，是投保人必

须 履行的重要 法律手段 ，也是保护投

保人合法权益的重要基础。保监会明

文规 定：“人身保险投保 书、 健康及财

务告知 书 ，以 及其他 表明投保意愿 或

申请 变 更保 险 合同的文件，应 当由投

保人亲自填写，由他人代填的，必须由

投 保人亲 笔签名 确认 ，不 得由他人代

签。” 同时，根据规 定，对代签名 的投

保 或 变更申请，必须 经投保人、被保 险
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人进行补签名 ，否 则保险 公 司不 得接

受。但有两种情况除外：如果投保人属

于 无民事行为 能 力 或限制民事行为能

力的人，则保单可以由其监护人代为

签字；如 果投保人因残疾等 身体原 因

无法 自 己签字的，可以通过法律程序，

由其授权的代理人代 为签字。出现 代

签名 现 象时，保 险 代理人应该加 以 劝

阻。但很 多代理人为 了拿到保 单佣金，

往往听之任之，甚至替保户 签名。

陷阱 3：代理人夸大回报率

近年来，各 寿险 公 司相继推 出 了

分红保险。与传统寿险 相比 ，分红寿险

不 仅 具有一定的保障功 能，还具有一

定的投 资功 能，保 险 公 司根据公 司资

金运作情况每年 定期向保单持 有人派

发一定的红利，但值得 注意的是，分红

保 单的分红水平并不是固 定的。一些

保 险 代理人在介绍保 险 产品 时，保险

条款 里对消 费者有利的就重点解释，

对消费者不 利的 条款 或是限制 消费者

权利的 条款就 故意隐瞒。在此要提 醒

消费者，购 买保险 时，一定要了解清楚

投 保人、 被保险人以 及受益人的相 关

信息，以 免日后 发生纠纷。此 外，分红

保险根本就不存在什 么额外的 “现金

奖励”，这纯属营销 员个人的 “一面之

词”。消费者在购买前，应多比 较几 家

保 险 公 司不 同的保 险 产品 。对于自己

看不 懂的条款，一定要向代理人提出，

一方 面 可以弄 懂 条款 内容，另 一方 面

也可以 看出该代理人的专业素质。

陷阱 4：投保容易理赔难

在实际 生活 中， 少数经营不规 范

的保 险 公 司 在理赔 时设 置种种障碍 ，

使 消费者难以 顺利得到赔付。如 果消

费者投 保后 与保 险 公 司 发生纠纷 ，首

先可以 与保 险 公 司协 商和 解；如 果协

商不 能解决 ，可以请消费者协会调解，

也可提请仲裁机构 仲裁；必 要时可 拿

起法律武器，向人民法院提起诉讼。目

前，上海、安徽和山 东三地已经建立 了

保险 纠纷人民调解委 员会，消 费者可

通过电话、 网站、 消协了解如何投诉。

陷阱 5：保户未告知以往病史

在购 买保 险 时，消 费者一定要 充

分认识 到如 实告知 的重要性 和不 如 实

告知 的严 重后 果。按照《保 险 法》规 定，

投 保人如 果不 如 实告知 ，那 么他 不 但

得 不 到保 险保障 ，甚至连保 费都有可

能拿不 回 来。另外，消费者要 坚决排除

侥幸心 理 ，不要以 为 多年以 前的病 史

保 险 公 司不 会知 道，或者以 为不是什

么 大不 了的事情， 用不 着告 诉保 险 公

司。代理人也应该在投保人（保 户）购 买

保 险 前提醒其履行告知 义 务，不 可 因

利益驱动对投保人是否如 实告知 听之

任之，甚至还进行不 当的干扰。

陷阱 6：代理人垫缴保费

一般 来说 ，保 险 营销 员不 会也不

应该替客 户垫缴保 费 ，如 果营销 员这

么做 ， 很 可能隐藏着某种不 正 当的目

的 ，消费者应该增强自我保护意识。消

费者在购买保险时，一定要在看清楚、

想明白之后再作决 定，千万不要草率

行事，以 免给 自己留下隐患。

陷阱 7：代理人将条款术语复杂化

代理人的专业素质不是单单指 通

常意 义上的 口 头 表达能 力，而是体现

在能否化繁为简、化难为易。代理人在

向 消 费者推销保 险 时，往 往 会做 出一

些承 诺。例如 事故 发生后保 险 公 司的

理赔服 务如何及时到位，以 及对产品

投 资收益率的承诺等。对于这样的承

诺 ， 首先应该问 清楚保 单上的哪个条

款作出 了这样的承诺 ，如 果代理人无

法指 出 具体 条款 ，那就是 代理人在用

“空 头支票” 提 高你的投 保 意愿。没有

书 面证据证明 代理人当初的口 头承诺，

是多数纠纷产生的主要原因。因此，必

要时保 户应该让代理人作出 书 面承诺。

陷阱8：代理人在签署日期上动手脚

通常，寿险保 单都有 1 0天犹豫期。

在这 1 0 天内，消费者如果觉得不适合

买这份保险 ，可以要求 1 00% 退保。为

了不 让消费者在这 1 0 天内退保，代理

人往 往 会 在保 单签 署 日期 上做 手脚。

据 调查，十有八九代理人在推销保 单

的过程 中曾经做过不 实的 宣传，比 如

夸大保 险利益、隐瞒保险风险 等。在这

种情况下，代理人往往先拖延一段 时

间， 等 1 0 天的犹豫期过了以后再将保

单送给投 保人，然后 在递 交保 单时 又

故意不 让投 保人签署日期。

（摘 自《国际金融报》）

财富文摘
理财：三个法则

四大风险 六条投资

分析路径
刘井平

◎家庭理财三个法则

432 1 法则：即收入的 40% 用于供

房及其他方 面的投资，30% 用于家庭生

活 开支，20% 用于银行存款以备应急之

用， 1 0% 用于购买保 险。

72 法 则 ： 本金增长一倍所需时间

（年）= 72/ 年报酬率（%）。举例来讲，如

果你在银行存 1 0 万元，年利率 2%，每

年利滚利，要多少年才可以 使本金增

加 一倍 变成 2 0 万 元呢？答案是 3 6 年

（= 72/ 2%）。

80 法 则：在你的投 资组合中股票

应该占 多大比 例呢？根据 80法则 ，股票

占 总资产的合理比 重=（80-年龄）%。举

例来讲，如 果你目前 30 岁，股票投资

应该占投 资总额的 50%。
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