
管理的各 个环 节：在制定绩效计划阶

段，绩效反馈可以让员工 和主管对计划

的合理性和可操作性做 出明智的判断；

在绩效计划实施阶段，绩效反馈可以

让员工 从部门主管那里及时得到关于自

己业绩情况的反馈，知道自身的优势和

不足，做 到扬长避短，使个人绩效处

于持续改 进之中；在绩效改 进阶段，

绩效反馈可以 为制定绩效改进计划提

供 事实依据，做到对症下药。然而许多

企业对绩效反馈往 往很 不重视，通常

只是简单地告诉员工 考核结果。如 果员

工 被告知绩效不佳时就会很 沮丧，因

为他 失去了本该有的改进机会。这样的

绩效管理带有很 强的事后奖罚色彩，缺

乏对员工的激励效果。

（摘自中国管理联盟）

财富文摘
牛根生“牛”在

其财富哲学

曹培红

蒙牛的牛根 生之 所以“牛”，就在

于其对财富的收放自如，在这一点上，

起码在目前的中国企业 家群体中是前

无来者的。

桑塔纳轿车的故事

据 说 老牛在伊 利的时候，因 为功

劳卓著，公 司 奖 励 其一辆 轿车。第二

天他就去市场上卖了，然后把钱分给了

手下的兄 弟。这个轿车故 事的背后，是

老牛对钱财的散。他 喜欢财富，但他

不守财，而 且 最重要的是，他 懂得把

钱财给 予自己的合作伙伴。以 这个故

事为背景，几年后老牛独 立单干，大家

纷纷 跟着他 出走。一个舍得把钱分给

别人的企业家，是值得信赖的企业家。

他懂得人们的需求，有钱拿最实惠，最

最实惠的是在真有钱拿的时候 能够拿

到。企业家或者打工 者们，当有钱可拿

的时候，你舍得分给 大家吗？

捐献股份成立老牛基金的故事

蒙牛在香港上市以 后，老牛拥有了

价值相当的身家，财富迅速到手，老牛

以 及 老牛的家人，理 所当然地受到各

种关注，就连他的女儿也成了朋友同事

们的“赞助”对象：好 象所有的钱都该

她 花，反正她有个花不完钱的父亲老

牛。在老牛把自己的股份捐献出去后，

据说，女儿也清净了。老牛又一次散财，

富人榜上少了老牛，但是，老牛却由此

换得了另一种财富，那就是自由。

财富：聚与散的哲学

不敢说 老牛就是一个 圣人，但老

牛是个相 当 懂得人性的企业 家，他 把

财富与人性的关系摸索透了，做得相当

的到 位。老牛之 所以 敢 把 轿车 卖掉，

是因为他知道轿车只 是个小钱财；之

所以把股份捐了，因为他知道那才是财

富的真正 价值和意义 所在。从 这个意

义 上来说，什么时候 学会了散财，什么

时候 才开始有了企业家的 气质。毕竟，

企业家是创造财富的，而不是守护财富

的葛朗台。敢花钱的企业 家是因为他 有

钱，敢散财的企业 家是因为他知 道后

面有更多的财富。理解财富的价值，需

要首先理解人性的价值。老牛是个非

常通人性的企业家，知 道人性的特点，

因此，他大胆地让财富服务于人性，由

此获得人生价值的超越。

（摘自中国营销咨询网）

财富文摘
四种误解导致信用不良

怎样避免上黑名单

芮 力

四种误解导致信用不良

误 解一 ：当期还贷等于规 定扣款

日前还贷。有位女 士有 两 笔住 房按 揭

贷款，在即将还 完贷款 时，申请住 房

抵押贷款，并强调她 以 往 还款非常准

时，希望尽 快 发放新贷款。可经查询

银行的信 用记 录，却发现她 已上了“黑

名单”。原来，她 一直认 为只要 当期（当

月）存入资金就能归还贷款，却不知需

在银行规 定的扣款日前存入，由此 造

成她在 5 年的按揭还贷过程中，累计

逾期 13 次。

误 解二 ：共同投 资，他人未还贷

与己无关。邱先生是为小有名气的民营

企业家，资产几 千万，按理申请个人经

营贷款毫 无问题。但银行查询后，却

发现其个人信用情况很 糟。原来，他

和亲友按揭贷款共同购房，约定他 还

前 5 年按揭贷款、亲友还后 5 年的，可

亲友却因故拒 绝还贷，由此 造成共同

房产进入法院拍卖 程序，他 在银行也

留下了不良信用记录。

误 解三 ：还贷委托他 人，此后不

必 过问。王女士是位成功的家具经销

商，2003 年购置家用轿车时申请了汽

车按 揭贷款，并将还款事宜 交由公 司

会计负责。可因会计怀孕，公 司新聘的

会计根本不知 道还贷这回 事，造成了

汽车贷款还贷累计逾期 13次的记录。

误 解四 ：小额 欠款与信 用没有关

系。有位 先 生与 某通讯公 司签了手机

包月协议，可用后不到半年，就因质量

问题和该公 司发 生纠纷，后来选了其

他公 司，就忘了还通讯费。虽然这位 先

生还款 逾期的金额很 小，但 不良信 用

却已记录在案。

设置还款账户有许多讲究

据了解，最近有购房者希望 用贷

记卡还贷。如 遇忘了还贷、资金掉头不

便 等情况 时，可以 透 支，然后由银行

提 醒客户在免息期内还贷，免得出现

不良记 录。这一方 法从 理论 和信 用卡

的功能设计上说 是可行的，但因有关控

制风险 的宏观政 策法 规 尚不可松 动，

此举目前仍不能实现。

目 前最好 的 办 法 是 办理 还 款 账

户（一张贷款银行的活期存折或借 记

卡），约定每月按 期 划款 还贷（此前银

行与客户双方应签订贷款 合同、委托

扣款协议）。思维清晰、记 忆力强的购

房者可以 采取每月一次，定时还款。反
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之，则可以一次存足一定数额，在一段

时期内由银行自动划 扣。这样就可以

保证有效还贷，不仅信用清白，而且节

省精力和时间。

据了解，在个人征 信 系统 投 入运

行的模 式中归还按 揭购房贷款，不外

乎等额或等本金还款 两 种方式。客户

可以 提前还贷，递减还贷，但都需事先

与银行 约定，由银行事先修改该客户

的扣款时日和额度等数据。

需要提 醒客户的是，一次性 支付

数倍的月还款额，或约定增加 月还款

额是被银行允许的。但一次多还再数

月 不还是不允许的。因 为多还部分 等

于提前归还了部分借款 本金，可以 冲

减还贷期数，但 不能代替以 后月份的

还款。还有，当月忘记 还款，下月即使

双倍返还，也会被银行计算机系统 视

为失信行为。

（摘自《 上海金融报》）

财富文摘
白手起家到亿万富豪的

五大秘诀

福利森

懂得把伟大创意发扬光大

富豪不一定是 某个伟大创意的发

现 者或发明者，但却是能把 伟大创意

发扬光大的人。例如 比 尔· 盖茨虽 然

是靠电脑操作系统 D O S发迹，但他并

不是该系统的发明者，真正的“D O S 之

父”很早就在一场酒吧斗殴中丧生，时

年只 有 54 岁。

通常脸皮都锻炼得很厚

富豪的行 为模 式异于常人，常做

出违反社会常规、招致他 人忌恨的事。

美国 最 大 零售 商 沃 尔玛的 创 办人山

姆 · 奥 尔 顿 经常扰 乱市场价格。一旦

逮到机会，便伺机向供应商杀价。所以

供应商们都知 道和沃 尔玛做 生意不容

易。因此，如 果想当好 好先生，最好打

消富豪梦。

抱紧资产

要想财富长久，就要具备足 够的

定力，拒 绝短 期 利 益的诱 惑，抱 紧核

心 资产。微软的比 尔 · 盖茨能够多年蝉

联 全球富豪榜首，就 是得益于他能够

抗拒诱惑，不放弃微软的大部分股权。

有捡便宜货的独到眼光

对于富豪们来说，捡 便 宜货不是

在整个社 会都认 为 很 便 宜的时候 买

进。他们认 为，一旦 某项资产的现价已

经低于其“潜在价值”时，就是介入的

最佳时机了。美国房地产巨子保罗 · 基

帝在 1938 年房地产持续下滑的萧条局

面下，买下了纽约第五 大道的皮埃尔旅

馆。当时，大家认 为基帝买得太早。之

后，他说 服 纽约的社会名流到这家旅

馆 开宴会，把 它 变成了纽 约的社 交中

心。没过几年，基帝以 7倍于买进的价

格脱手了皮埃尔旅馆。

气定神闲地面对投资风险

投资没有一定赚钱的道理，不过，

富豪们一定有办法使自己安度投资的

低 潮。专家们发现，富豪们 大多是玩

扑克牌的高手，大多生活作息有规律，

婚姻生活稳定、美满。有志成为富豪的

人，不妨向他 们的生活态度看齐。

（摘自《 如 何成为亿万富豪》）

财富文摘
四招搞定

外汇理财产品

傅烨珉

时下，各商业银行 推出的外汇 理

财产品 ，不仅 差异性 较 大，且专业性甚

强。对不 少并不精通金 融 专业知 识的

投 资者来说 ，如 何选购 适合自己的品

种就成了一件难事。在此，银行理财专

家提出，不妨使 用四 招方法来搞定。

第一，抓产品本质的不同。外汇理

财产品 在币种、收 益率、期限等方面各

不相同，究其本质，最大的差别应是产

品 在利 率、汇率或其他 等基本面上的

不同，尤其要注意参照 产品 需要具体

达到的条件。

第二，看风险承受力。目前市场上

的外汇理财产品 包括固定收 益和浮动

收 益 两 类。对 于保 守型投 资者，固 定

收益产品 是个不错的选择，收 益稳定，

且 比同期存款 利率高，风险 也小。浮

动收 益产品 则适合能承受高风险、期

待高收 益的投 资者，但 这类产品 结构

较复杂，投资者应对金融市场和金融

产品 有所了解，对国际 经济走势有一定

判断。

第三，看清收益率。浮动收益产品

的收益率下限甚低，但上限普遍较高，

借以 吸引投 资者。但 最佳收益率和预

期收 益率并不等于实际 收 益率。因 为

最佳收 益率和预期收 益率是要达到一

定条件才能 实现，即产品 收 益参照的

汇率、利率、黄金价格 或指数等要达

到协 议 所规 定的水平。投资者在期待

高收 益率的同时，也要承担 这些观 察

指标带来的风险。

第四，掌握赎回权。有些外汇理财

产品 规 定银行有提前终止权，投 资者

处于被动地位。另 有些产品 只 赋予投

资者有提前终止权，但 收 益率往往 大

打折扣。由于投 资者不 可能把 与产品

相关的所有方面都仔 细 研 究，因 此 大

多也都不履行此项权利。

（摘自《 上海金融报》）
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