
Finance & Accounting

财务与会计·2019 1074 

浅析房地产企业项目开发全周期成本管理

房地产开发周期较长，经常会出现实

际实施和设计有不一致的地方，从而

出现变更设计，增加工程造价，应尽

量减少变更数量和次数，对于非变不

可的设计，应该尽早做出变更决定。

四是合约约束与激励机制并举，可在

与设计单位签订的设计合同中加入奖

罚条款，对于因设计优化而降低了造

价的予以奖励，对设计变更超过一定

限额、比率的予以一定的扣款，调动

设计单位的主观能动性。

3.项目工程招标阶段。一是严格

投标人的资格审查，通过走访、实地

考查等方式审查入围企业，不让挂牌

企业有可乘之机。二是推行清单招标

方式，工程量清单编制尽量全面并准

确，如果自身造价人员力量有限，可

借助于造价中介机构来完成。三是重

视施工合同管理，在客观公正的基础

上尽可能地争取已方的权利，这对后

期履约成本有重要影响。四是杜绝“三

边工程”现象发生，房地产企业由于

统筹安排不当，为了工程工期、销售

节点，有时会仓促上马开工，出现边

勘探、边设计、边施工的现象，这样既

不符合国家的相关规定，也极不利于

企业的开发成本控制。

4.项目工程实施阶段。工程施工

阶段是资金大量投入形成项目实际成

本的阶段，在加强进度、质量、安全管

理的同时，还应加强施工过程的成本

管控，防止因生产投资失控而造成超

（一）房地产企业项目全周期成本

管理的具体内容

1.项目决策阶段。主要包括项目

的立项决策和定位决策，该阶段主要

进行项目成本估算，可从以下几方面

入手：开发部门提供项目地块的基本

规划指标（用地面积、容积率、限高、

建筑密度及绿化率等）；营销部门在

精准的市场调研后设计销售周期、产

品市场初步定位、销售价格等指标；

成本管理部门根据产品类型、建面等

估算建造成本及项目前期费用；财务

部门根据项目开发周期及强度做出资

金安排、税务筹划等，估算资金占用

费、税费、营销费用及管理费用等支

出，从而形成项目的可行性估算成本。

这是项目决策与后期项目开发中成本

管理的重要依据，也是总控（目标）成

本编制的基础。

2.项目设计阶段。一是公开招投

标选取优秀的设计单位，评标委员会

可请有经验的专家组成，通过技术和

经济两方面综合评分，让真正有实力

的设计单位按项目前期定位进行项目

设计，并要求设计单位对初步设计进

行优化，多在功能创新和降低工程造

价方面下功夫。二是开展定额设计，

初设和施工图设计完成后，要编制初

设概算和施工图预算，对设计方案进

行经济技术分析，在保证产品的功能

和品质的前提下，不突破设计限额的

要求。三是严格控制变更设计，由于

陈林■

预算的情况。具体做法为：一是加强

工程变更管理，严控现场签证，因客

观原因确实需要工程设计变更时，作

好变更设计与现场签证工作。项目公

司应遵循快的原则，变更设计费用通

常与变更时间成正比，变更设计发生

得越迟所花费的成本将越大，因此对

于不可避免的变更设计应尽快变更，

抓紧落实。对于现场签证，要制订可

操作性程序，设立分权审批制度，加

强内控，相互牵制。对变更费用要及时

估算，做到心中有数，防止超出目标成

本。二是处理好工程索赔。合理的索

赔，有利于双方正常履约，加强合同管

理。公司要由专人负责收集索赔与反

索赔的资料证据，由专门部门负责经

济合同索赔与反索赔工作。三是建立

预警机制，对于因管理不善或事先未

预计到的成本细项，导致实际成本超

出总控（目标）成本的情况发生时，由

项目成本管理部门向公司发出预警，公

司管理层应迅速作出反应，对发生超

支的成本细项进行成本差异分析，找

出问题的原因。四是支付工程款时尽

量合理利用商业信用安排好款项支付，

以节约资金成本。五是作好竣工结算

工作，此阶段为工程项目施工成本最

终确定阶段，收集、整理原始资料，

核实变更、签证的真实性，与施工单

位实事求是地清算工程量，做到有理

有据，客观公正地清结算。

5.项目销售阶段。此阶段要作好
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项目展示区、销售中心及样板房装修

的成本控制。在产品销售方面，合理

安排销售节奏，去库存要找到量、价

的结合点，制定推广策略，努力降低

费销比，对于单笔较大的费用支出，

要公开比选，将有限的营销费用用在

刀刃上。利用好销售策略、价格策略

加快销售，使资金快速回笼，加快资

金的周转速度，从而节约资金成本。

6.项目售后及前期物业管理阶段。

由于房地产位置固定、投入大、使用

期长等特点，房地产企业的出售不是

短期销售行为。特别是对于分期开发

的项目，前期交房的物业管理水平直

接影响后面项目分期开发的口碑。因

此，适当的前期物业投入是必要的，

要树立“做好现有项目的售后和物业

管理是在建项目最好的营销”的观念，

此阶段的投入实则为项目的快速营

销，对于加快开发节奏、节约资金成

本有较大帮助。

7.项目资金和税务筹划管理。资

金安排和税务筹划贯穿于整个项目开

发过程。融资方面，可利用基金、信托

资金，也可以在“四证”齐全后，申请

开发贷款，比较资金来源的成本和使

用的灵活度从而选择使用；利用好预

售制度，使预收购房款尽早回笼资金

用于项目开发。房地产企业涉税种类

较多，金额较大，一般占整个销售额

的12%以上。主要的筹划税种有企业

所得税、增值税和土地增值税等，可

借税务师事务所等专业机构帮助合理

降低税负。

（二）对房地产企业项目开发全周

期成本管理的几点建议

1.强化成本意识，明确主体责任。

要强化整个项目周期的成本管控意

识，特别是强化项目定位和设计时的

成本管控意识。一些从工业、施工业

转行过来的初创房地产开发企业往往

注重项目工程的建设管理，容易忽略

产品定位与设计时的成本管理，从而

使项目后期成本难以控制。同时还要

明确责任主体，将项目成本逐一分解，

明确成本责任主体。

2.完善管理机制，优化管理流程。

理顺管理关系，合理划分集团与项目

公司的职责权限和管理限界，让责、

权、利对等。完善各项管理制度，减少

管理层次，优化管理流程，尽量避免

部门机构、权限重复设置，实行扁平

化管理，提高工作效率。

3.建立成本管理考核机制。有奖

有罚、奖罚分明是房地产企业提高合

作单位、企业内部员工主动管理的有

效措施。对于合作的设计单位、策划

单位、施工单位及本企业员工，只要

提出了合理的优化建议与方案，并且

采用后确实节约了开发成本，应出台

相应的措施，按节约的一定比例予以

奖励。对于履行合同不到位、履职不

到位的合作单位与企业员工，给企业

造成了实际声誉、经济损失，要予以

索赔与惩罚。

4.成立成本后评估组，对项目中

发生的成本进行分析和总结。项目竣

工验收结算后，公司层面应成立项目

成本后评估组，负责对整个项目的成

本管理进行全面系统的总结和评价，

分析成本细项与总控（目标）成本对应

细项的偏差情况，总结管理上的得失，

把握成本变动的规律，寻求降低成本

的有效途径，形成后评估报告，为后

续项目开发积累经验。后评估报告可

由文字与直观的表格组成，表格应列

明总控（目标）成本、结算成本、差额

与比较分析等栏次。
（作者单位：中铁信托有限责任公司

内控审计部）
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