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买投连险
代理人不会告诉你的8件事

吴 辉

1.投连险有可能亏损

谈到保险，很多人都认为买保险怎

么会亏损呢？其实不然。投连险虽为保

险，但它有投资功能。投连险同其他投资

产品一样，不保证最低收益率，也就是

说，购买投连险可能有较好的回报，也可

能出现亏本的情况。

2.投连险的保障功能其实很弱

很少有保险代理人会主动告知客户，

投连险的保障功能较少，只有身故或全

残保障等，而且保障部分的保额也不高。

因为投连险将投保人缴的保费分成了“保

障”和“投资”两个部分，其中大部分资金

都被分配至投资账户，只有小部分资金

被放在保障账户。

3.常被夸大投资回报

部分代理人为了冲业绩，只谈高收

益而避 谈 风 险。比 如，代 理 人拿过 往

20% 的高收益率来吸引投保人。这可能

只是股票型投连险账户在行情好的时候

获得的单月收益率，不代表投保人每月

都能获得这么高的投资回报。要知道，股

票型投连险账户和股市息息相关，风险

较高，在股市不好的时候，会出现巨额     

亏损。

4.买投连险也要选择时机

在保险代理人眼里，任何时候都可

以买投连险。其实不然。投连险的收益

是根据资本市场的好坏决定的，因此千万

不要在资本市场不景气的时候买投连险。

同基金一样，低位买进远比高位买进获

得的回报高，投资者在购买投连险时，要

选择好时机。

5.提前支取现金不是免费餐

在宣传投连险产品的优点时，保险

代理人都会强调投保人可以根据需要，

提前支取投连险账户的部分现金。但是

提前支取部分现金需要支付一定的手续

费，如第一个保单周年收取 10%，第二年

收 8%，第三年收 6%，第四年收 4%，第

五年收 2%。

6.短期退保，本金可能都拿不回来

“投连险提前退保并不划算，因为在

投连险投保初期，会扣除初始费用、账户

管理费、风险保费、手续费等费用。若购

买投连险后一两年就退保，将得不偿失，

退保能拿回的钱一般只有所交保费的‘零

头’。”业内人士指出，高昂的退保费最让

人吃不消，很多代理人未必会给投保人

提示这一点。若在前 5 年退保，本金可能

都拿不回来。

7.投连险不是“大众情人”

保险代理人在推荐投连险时，都会

宣传投连险既有保障功能，又有投资功

能，是不错的大众投资品。其实不然，投

连险不是意外险，并非谁都适合购买。专

家指出，有三类人群不适合购买投连险 ：

一是 只有保险 保障需求的人 ；二是 风

险承受能力比较低或经济条件不宽裕的

人 ；三是短期资金需求较强的人。可见，

投连险并不是“大众情人”，它适合有市场

判断力的投资者。

8.趸交不一定就“便宜”

不少保险代理人会告诉投保人，如

果单从费率上来看，趸交的保费比期交的

保费要便宜。比如买一款投连险，若是

分为 20 年期交的话，那么每年交纳保费

5 600元，20 年下来累计交纳112 000元 ；

若是一次性趸交，需交保费 90 320元，比

期交保费便宜了21 680元。从保费数字来

看，趸交看似比期交划算一些，但若考虑

到一次性支付资金的利息成本和机会成

本，趸交就不一定便宜。若是拿着趸交的

资金去做投资，产生的收益可能更多。

（摘自《投资与理财》）

 

你会用“手机钱包”吗？ 

金 纹

乘公交、地铁，到超市、咖啡店消费，

不用付现金、也不需刷信用卡，而是将手

机放置在 POS 机上刷一下就能付款。这

时，手机如同贴身的钱包，装着我们日常

的支付工具。如今各家银行已经进入“手

机钱包”移动支付领域，将手机和银行卡

合二为一，满足消费者的日常小额消费支

付需求。

据 介 绍，手机 近 场支付可以 在 无

移动网络覆盖或手机关闭状态下完成支

付交易，主要依靠芯片与芯片之间的“交

流”，被称为近距离无线通讯技术（简称

NFC）。

如何开启手机支付功能？目前大致有

两种方式 ：一种是要求用户使用特制的

近场支付手机。消费者可以在中国移动营

业厅免费办理专用 SIM 卡，而不需要换手

机号。用户在移动营业厅领取新的 SIM

卡后，下载手机钱包移动客户端，在“空

中”向银行申办金融 IC 卡。SIM 卡载入

银行审批通过的账户信息就变成金融 IC

卡，可以选择电子现金或者绑定银行卡，

就能支持手机“闪付”。另一种方式则对

于手机没有特别的要求，但用户同样需要

领取特制的手机卡，完成类似操作就可

以直接使用其功能。一般来说，电子现

金最高额度为1 000元，银行卡则不限额

度。

设置好相关功能后，用户就能用手

机在带有银联“闪付”标志的 POS 终端刷

手机支付，不需运行程序，也不需要提供

密码。据介绍，目前银行卡联网 POS 终

端为763 万台，其中有 150 万台完成改造，

能支持手机近场支付功能，大部分分布

在超市、便利店和面包店等小额支付比

较集中的地方。近日，中国移动联合北京

市政交通一卡通推出“手机一卡通”，持

有 NFC 功能手机的客户，还可刷手机乘

公交和地铁。

绑定在手机上的银行卡能否保证资

金安全？据介绍，在正常使用的情况下，

刷手机比刷传统的磁条银行卡更安全，

因为这种非接触式的近距离无线通信技

术，不会窃取银行卡的相关信息。但是一
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旦手机丢失，存入的电子现金则无法追

回，就如同丢失了一笔现金，因此对手机

支付设置了充值上限。据专家介绍，未

来通过内置网银安全级别的安全控件，

以及远程技术锁定卡片、指纹识别等技

术的研发应用，将能提升手机钱包的安

全保障，防范交易风险。

（摘自《人民日报》）

投资“不等于”理财
保险是理财规划的基础

佚 名

投资与理财是一样的吗？保险理财

专家指出，投资不等于理财，赚钱的能力

和管理钱的能力是两种不同的能力，首先

要改变自己的理财观念和理财逻辑，要

明晰理财规划在人生中的重要性，明白

自己的需求和目标，把自己的资产合理规

划，根据自己的理财需求来做一个合理的

资产配置。理财规划包括现金规划、消费

与支出规划、风险管理与保险规划、子

女教育规划、养老退休规划、投资规划、

传承规划、税收规划等八大规划，而投

资规划只是其中之一。

投资规划

投资规划也包括不动产、具体金融

标的物的规划。从投资链上看，有产品的

提供者，技术的提供者，媒体是属于信息

的传导者。而我国的投资者一般参与投

资链上的所有的投资，没有专业的机构

给予他们指导，也没有进行专业的学习，

这在投资领域是比较罕见的。

我国大部分投资者对整个投资轮廓

不清晰。举个例子，投资者手握一笔现

金，要去投资，可往往不懂得去寻找有逻

辑的专业建议，不懂得把投资标的物进

行分类，也不清晰自己未来的需求。投资

是要完成自己生活上或规划上的一些需

求，所以不能把投资与其他需求分开。

保险规划

保险作为理财规划的基础部分，要

及早规划，一旦等要用到时再考虑，往往

已经来不及了。从每个人出生开始，父母

除了为孩子接种疫苗外，最重要的一件事

情就是加入社保。由此可见，未雨绸缪

很重要。在步入社会之前，个人的医疗保

障都由社会或者学校帮忙规划，一旦毕

业，个人就应该开始学会自我规划。因为

毕业生承担的责任更重了，面对的风险也

更多了，因此在进行职业规划的同时，也

要开始学会规划自己的保障。

更为重要的是，年轻时投保，保费相

对较低，体检一般也都没有什么问题。比

如一个男性同样购买某定期保险，20 年

缴费期、10 万元保 额，20岁每年保费为   

1 900 元，而 30岁则需 2 500 元，如果是

40岁则需 3 700 元，50岁高达 6 700 元。

同样的保障，保费相差却很大。而且随着

年龄增长以后，身体状况也大不如前，遭

遇核保加费或者拒保的概率也会上升。

对于年轻人来说，趁早规划保险很

重要，笔者在与年轻人沟通保险特别是

健康保险时，他们往往不屑一顾，认为自

己还年轻，买了保险也是浪费。其中有一

部分年轻人还是月光族，甚至已是房贷

压身，因此总是借故没有闲钱而一再拒

绝保险。其实，他们走入了两个误区。首

先，年轻不等于不生病，疾病年轻化已是

我们不得不面对的一个社会现实。其次，

相对于年纪大的人，年轻人的确资历尚

浅，收入有限，而恰恰由于这个原因，一

旦罹患大病，年轻人的承受力也就更差。

因此，更要 依 赖健 康保险来转移健 康   

风险。

子女教育规划

市场上的教育规划方案主要有三类：

存款储蓄、投资理财和保险规划。储蓄，

是安全性最佳的教育规划，但收益较低、

抵 御通货膨胀的能力较弱 ；投资理财，

如基金定投、股票投资等，收益相对高，

但风险也同样较高，可作为补充 ；保险

规划，有强制储蓄的作用，保证性强，并

有充足的保障功能。很难说哪种方式最

好，理想的情况，是综合考虑家庭财务状

况，以储蓄和保险为基础，配置一定的投

资理财作为补充。

以上的三种教育规划方案中，日益受

到关注的是教育金的保险规划。教育金

规划的基础不是收益，而是稳定的家庭

经济支柱。而保险最不可替代的功能就

是即使家庭经济支柱不幸丧失缴费能力，

仍然能让教育规划延存，让关爱延续。与

此同时，还可以为子女提供医疗补充、意

外保障、重大疾病等诸多健康及人身保

障，呵护子女的健康成长 ；保险强制储

蓄的功能可让教育金真正落到实处，专款

专用。

（摘自金投网）

生肖鸡币升值潜力大

肖文舸

随着马年将近，有关十二生肖的收藏

品引起了不少收藏爱好者的热议和追捧。

其中最热门的莫过于生肖邮票和生肖纪念

币，特别是即将集齐全套的生肖纪念币。

十二生肖贺岁纪念币共有十二枚，哪一枚

升值潜力最大呢？ 

自2003 年起中国人民银行开始发行

第一枚贺岁羊年生肖流通纪念币，直径

25mm，面额1 元，此后每年发行一枚生

肖币。生肖币以中国人民喜爱的题材，完

美的设计，精湛的铸造工艺，珍稀的发行

数量，以及良好的市场形象，正逐渐成为

流通纪念币板块中的精品。

马年将至生肖币收官普涨

马年生肖纪念币发行后，十二生肖币

就全部发行完，很多纪念币在经过一段

时间的流通后在市场上的数量减少，供

不应求。同时，纪念币投资者的队伍在扩

大，需求量增加，也使纪念币价格上涨。

收藏生肖套币会有多大的难度？其整套的

存世量又和哪些生肖最为密切？哪个生

肖才是收集到整套生肖币的关键所在？是

“领头羊”、“幸运猪”还是“奥运鼠”？据

了解，生肖纪念币从几年前价格只要十几
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