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Finance ＆ Accounting

家庭财务中的几个数字定律

熊 涛

4321原则

所谓 4321，就是说把家庭的收入分

成四 份，比 例分 别为 40%、30%、20%

和 10%，把这些钱分别用于投资、基 础

生活开销、机动备用金，以及保险和储

蓄。这种划分理论把风险投资和稳妥投

资合 并成为 40%，剩下的 60% 分 散 成

为了基 础生活开销、备用金以及保险、    

储蓄。

相比于理财金字塔，4321的划分原

则更容易操作。但是有一个缺陷，就是

针对的人群一般是每月盈余在 5 000 元

以上的，这样意义会比较大一些。比如

理财者可以拿 2 000元去进行基金定投、

股票，或者其他投资项目，剩下的 3 000

元分散到生活的各个方面。但如果收入

只有两三千，或者尽管收入很高，日常开

支也很高，算下来盈余不多，4321的法则

就不适用了。

所以上述比例只是参考，如果月盈

余不多，那么还是应该在削减弹性支出

和储蓄上多下功夫，投资的钱少一些，但

是着重倾向于高风险投资，这样才会在

最大限度地保证家庭总体稳定的情况下

尽量博得最大收益。

80法则

所 谓 80 法则，就是 放 在高风险投

资产品里面的资产不要超过 80 减去理财

者的年龄数。

比如说甲某今年 30岁，包括存款在

内的现金资产有 20 万元，按照 80 法则，

甲某放在高风险投资里面的资产不可以

超过 50%，也就是10 万元。而到了50岁，

甲某的现金资产有 200 万元，那么也只

能放 30%，也就是 60 万元在高风险投资

中。

80 法则强调了年龄和风险投资之间

的关系—— 年龄越大，就越要减少高风

险项目的投资比例，从收益的追求转向

本金的保障。

双十定律

双十定律的规划对象主要是保险。

所谓双十，就是指保险额度应该为 10 年

的家庭年收入，而保费的支出应该为家

庭年收入的 10%。

打个比方，乙某目前的家庭年收入

是10 万元，那么购买的意外、医疗、财产

等保险的总保 额应该在 100 万元左右，

而保费不能超过 1 万元。

这样做的好处在于理财者可以用最

少的钱去获得足够多的保障。当然，理

财者也可以通过降低保额甚至只买社保

来控制保费开支，然而这样的结果则是

一旦出现意外情况，理财者辛苦积累的

财产可能因为风险瞬间消亡。

“不过三”定律

所谓“不过三”定律，意思就是房贷

的负担不要超过家庭月收入的 30%。比

如丙某的家庭月收入是1.5 万元，那么房

贷最好不要超过 4 500 元。

其实无论哪种法则或者定律，都只

是为理财者设立了一个简单的框架。在

此基础上进行理财，出问题的几率不大。

不过要想获得收益的稳定保障，还需要

进一步分析家庭个性，制定自己专属的

收支和理财计划。

（摘自《读者》）

 

让顾客帮你涨价

祝师基

马狮公司原本是英国一家名不见经

传的小公司，一直做些零零散散的销售

业务。一天早上，董事长西蒙 •马克斯刚

上班就接二连三地收到顾客投诉，说他

们公司销售的西红柿口味大不如前，问

究竟是什么原因造成的。西蒙 • 马克斯

承诺调查清楚后向顾客公布真相。要知

道，他们的反季节西红柿是从千里之外

的非洲西岸加那利群岛运来的。那里的

西红柿不仅外观色泽鲜艳，而且富有营

养，怎么会变味呢？

为了探个究竟，西蒙 •马克斯决定亲

自去加那利群岛查看。在那里，他发现了

症结所在—— 菜农们不等西红柿红起来

就匆忙摘下，然后放进箱子里运走。这

些没有完全成熟的西红柿，在漫长的海

运途中还会继续生长，但生长过程中由

于环境发生了变化，口味自然也就变了。

该怎么解决这个问题呢？西蒙 • 马

克斯绞尽脑汁思考着。最后，他做出了一

个惊人的决定 ：租用飞机运输。董事长

的决定一出，就遭到员工一致反对，员工

们认为用飞机运输西红柿成本太大。在

西蒙 •马克斯的坚持下，英国人吃上了来

自非洲地道的美味西红柿。可是，马狮

公司从此背上了沉重的包袱，因为高昂的

运输成本，该公司的西红柿生意只赔不

赚。

就 在员工绝望之际，西蒙 • 马克斯

在报纸上发布公告说 ：由于长期负债经

营，再也无法支付昂贵的运营成本，马

狮公司被迫从下月起停售来自非洲的西

红柿，敬请广大消费者谅解。公告一出，

立即在英国引起轩然大波，大家纷纷质

疑 原因。西蒙 • 马克斯立即召开媒体通

报会，详细说明了停售原因。

真 相公布后，民众纷纷出谋 划策，

说无论如何也不能停售来自非洲的西红

柿，更不能让马狮公司破产，大家应该

齐心协力帮马狮公司渡过难关。经过协

商，民 众一致要求 马狮公司适当涨价，

弥补损失。最后，马狮公司顺应民意，给

从非洲运来的西红柿适当提了价，公司

开始了盈利。这件事后，马狮公司成了英

国家喻户晓的销售公司，其他产品的销

售量也开始暴涨，很快成为英国最大的

零售集团，成为 2012 年伦敦奥运会的主

要食品供应商。

后来，有人问西蒙 •马克斯 ：“别人

涨价都会遭到抵制，为什么顾客却抢着

给你们涨价？”

西蒙 • 马克斯没有直接回答，而是

念起了一首小诗 ：“人生起初本是一个空
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