
记录。同时，完善V IP卡积分、兑换积

分、消费统计和网上查询积分等功能，

加强与V IP客户的沟通，通过开展高品

位的客户专场活动，增强V IP客户对解

百集团的忠诚度，锁定目标消费群。

目前，解百集团的消费结构发生了

明显变化。在有消费记录的6.2万名V IP

客户中，25岁以下的客户占14% ，26～35

岁的客户占33% ，36～45岁的客户占

30% ，46～59岁的客户占17% 。2009年

V IP客户平均客单消费为658.90元，比

上年同期增长11.4% ；信用卡消费占商

场销售比重50% 以上，V IP客户消费占

商场销售比重的35% ，比上年同期上升

15个百分点。

三、营销系统

为适合多变的营销方式，提高市

场占有率，公司采用灵活多样的促销方

式：“满送满减”营销随意组合、V IP卡

积分随结随兑、换卡积分直接转换新

卡、促销时段双倍积分、积分送礼、积

分抽奖等，开展个性化、有针对性的营

销。公司开发了新系统支持完成繁杂计

算模型，提高营销的精确性。

四、PO S-M S系统软件功能的

开发与完善

1.在财务管理方面，建立“进价管

理，一级核算”的管理模式，更直接、

客观地反映商品经营的真实状况，达到

库存、进价、单品的实时管理，销售、盈

利的实时反应，规范财务管理流程、节

约管理成本的目的。此外，还专门增加

了预算管理系统，满足对费用预算进行

控制和管理的需要。

2.在对各部门进行经济指标考核的

同时，建立相配套的考核体系，细化各

项管理指标，使各项管理制度得到贯彻

落实，充分体现了精细化管理的理念。

3.对前台收款系统及时做了软件

调整，如对V IP客户的升级满减、打印

停车费、增加收款机统计顾客信息等

功能，及时满足营销活动不断变化的

需要。

4.在合同管理系统中，对供应商的

资质、合同进行有序管理，提高了监控

和管理力度。公司通过先进适用的计算

机系统，为供应商提供便捷的网上结

算和信息化服务，使供应商可以随时查

询自己的产品在解百集团的销售情况，

提高其对市场的应变能力。同时，该系

统也为公司带来了一定的收益。

五、开辟电子商务领域

2000年11月，解百集团率先在浙江

省开设企业网站，开始向电子商务领域

进军。解百网站在运营中不断完善，于

2005年11月完成改版和升级，建立起一

套以企业形象宣传为载体，以营销信息

发布为中心，以网上客户服务系统为辅

助的企业综合类时尚网站。该网站已经

成为传递公司各类时尚信息和对外展

示形象的窗口，较有效地实现了网络这

一第四媒体的功效。同时，公司以在线

服务和论坛互动为手段，建立网上客户

服务系统，接待并处理各类咨询及售后

服务，与客户进行多渠道的沟通，提供

更到位的个性化服务。未来公司将对

解百网上商城系统进行改版，增加网

上支付功能，使之符合“金鼎百货”的

申报标准。

（作者系杭州解百集团股份有限公

司副总经理）

责任编辑  李斐然

词条·动态
词条  

BPM
B PM（B usiness Process M anagem ent），即业务流程管理，是一套达成企业各种业务环节整合的全面管理模式。

BPM 涵盖了人员、设备、桌面应用系统、企业级 B ackoffice应用等内容的优化 蛆合，从 而实现跨应用、跨部门、跨合作伙

伴与客户的企业运作。BPM 通常以 Internet方式实现信息传递、数据同步、业务监控和企业业务流程的持续升级优化。

业务流程管理的方法包括：①面向工作流的 B PM ，旨在优化 业务流程中以人为本的活动，包括活动监控和流程治理。②

面向文档的 BPM ，当文件穿过工作流时，追踪文件的去向及其变动，维护文档记录的可靠性、安全性、可用性。③面向业

务规 则的 BPM 。④面向企业应用集成的 B PM 。B PM 的实施策略是：①确定B PM 项目的轻重缓急。IT组织以 及来自每

个业务部门重要的利益相关者应当就项目的轻重缓急达成一致，所选项目不仅能给单个部门直接带来好 处，还能给多个

部门或者整个组织直接带来好处。②确认 BPM 试点项目。所选择的试点应当直接支持企企业最紧迫的战略目标，无论是

提高客户服务、更快地推出新品，还是缩短流程时间以 获得竞争优势。③成立亲合团体。亲合团体是指共享流程、文档/
文件和数据的部门，譬如有着共同管理职能的几个部门，如财会、营销和客户服务部门。这些部门或者业务单位可以重复以
使用流程的相同部分，从 而能够获得跨部门的流程效率，降低 实施、支持及培训成本。④进行必要的组织变化。⑤赢得

企业上下的广泛支持。
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